Reporte de la Generación de 

Oportunidades Comerciales en Chile

Reporte de Fabrica de Iluminación.

SODIMAC.

ALEJANDOR NATHO.

GERENTE DE NEGOCIOS.

E-mail: anatho@sodimac.c.

         Es una tienda departamental dedicada a la venta de diferentes tipos de producto, todos relacionados con  la construcción y decoración del hogar.

         Cuenta con un gran número de tiendas por todo Santiago ya que ellos comentan que el 60% de la población en Chile vive en Santiago. Por ser esta una ciudad construida en un valle, en donde existen 2 cordilleras que protegen la ciudad, ya no existe gran cantidad de terreno para edificar construcciones, por lo tanto la mayor cantidad de construcciones son edificios o condominios.

         Esto provoca que actualmente se requieran de nuevas y modernas formas de construcción y diseños, lo que hace que se innové más en las decoraciones de interiores.

         La empresa SOLIMAC esta buscando productos innovadores pero con un precio competitivo, comenta que es importante el empaque ya que todos los productos  que compra los exhibe con todo y caja.

         En relación con la empresa Fabrica de Iluminación comenta que se ve que cuenta con un producto de calidad, pero necesita saber el precio de venta.

  FALABELA  S.A.C.I.

 OSVALDO LUCO.

  DECO HOGAR.

  (56-2) 380 2000 380 2138

         Es una empresa que vende productos finos de iluminación, así como algunos otros para el hogar. Es un importador directo, así como compra productos de otros importadores ya que en algunos casos no cumple con los volúmenes para que la importación directa sea rentable.

         El catálogo de La Fabrica de Iluminación le encanto pero considera que este tipo de productos es muy difícil de importar ya que los volúmenes de venta no son altos. Por lo tanto esta interesado en el producto pero considera que podría comprarle a un distribuidor de la empresa en Santiago. No le interesa importar directamente.

 HOME DEPOT CHILE.

 ALFREDO COURTHON.

 GERENTE DE LINEA.

  E-mail: acorthor@falabella
         Es una tienda de autoservicios dedicada a la venta de productos (Hágalo usted mismo) para el hogar.

         Importa productos de iluminación de China en su mayoría, por lo tanto se presento los catálogos de La Fabrica de Iluminación y comento que le parecían de muy buena calidad, pero que no era el sector de mercado a donde estaba dirigida la tienda, por lo tanto sugiere, que la empresa localice un distribuidor en Santiago y que a este le podría comprar algunos artículos, pero que las compras no serían muy elevadas.

  EASY.

  CAROLINA FONADOR.

  JEFE DE NEGOCIOS.

  E-mail: rgomez@easy.cl
         Desde el principio la empresa mostró interés en le producto, esta empresa fue contactada por el personal de BANCOMEXT y cuando se tuvo el primer contacto, la empresa comento que requería con urgencia empresas que fabricarán lámparas.

         En el momento en que se presento el catálogo, el  comprador comento que era lo que estaba buscando pero que era muy importante saber el precio ya que la competencia China estaba sumamente fuerte, al igual comento que sabia que el precio no iba a estar igual que el producto Chino ya que se notaba que era de muy buena cálida, pero que la diferencia no podía ser mucha.

         Solicita mayor información y una respuesta rápida ya que le urgen las lámparas para la temporada de fin de año.

         EASY es una empresa importante en Chile, es importante comentar que por ser Chile un país grande en extensión, pero pequeño en población ya que la ciudad de Santiago cuenta con una población de 7000000 de habitantes la forma más común de comercializar y comprar es mediante las grandes tiendas departamentales.        

PUENTE SUR

JAMES R. SICKLER

 DIRECTOR

 E-mail: tripp@puente-sur.com
         Se incluye currículum de la empresa.

         Esta empresa esta interesada en poder distribuir los productos de las empresas de Guanajuato o representarlas, cuenta ya con representaciones de diferentes empresas Mexicanas, así como de otros países.

         Especialistas en la elaboración de Estudios de Mercado, Sondeos y Agendas de Trabajo para empresa que deseen comercializar con Chile.

         ACUERDOS:

         COFOCE enviara información de las empresas, así como entregara a los empresarios que participaron en la Generación de Oportunidades de Negocios a Chile la información de la empresa PUENTE SUR para que ellas a su vez se pongan en contacto con esta y presenten cuales podrían ser las necesidades de información que requieren de Chile, o como podrían trabajar en conjunto.      
  

Reporte de Quidesa

BDF CHILE S.A.

JORGE BAHAMONDES.

GERENTE COMERCIAL.

E-mail: bahamondesj@chile.beiersdorf.com
         Es una empresa dedicada ala fabricación de productos de la empresa BDF, esto fue muy interesante ya que la empresa QUIDESA, uno de sus principales clientes es BDF México asunto que fue comentado.

        La empresa esta sumamente interesada en comprar el producto de México ya que actualmente lo compra de Europa directamente de BDF Alemania, lo que hace que la logística sea muy costosa por el tiempo de embarque y los inventarios deben ser mayores por la distancia.

         El empresario comenta que el único problema es obtener la certificación por parte de BDF Alemania para poder contar con la calidad de exportación y todas las plantas de América pudieran  comprarla. De igual manera es importante comentar BDF  en Sudamérica no se acostumbra tener una sola planta, para que surta los productos de toda el área, sino al contrarío cuenta con plantas en Chile, Colombia, Brasil, Venezuela por lo que esto abre una ventana muy importante para la empresa contando con la certificación.

         La empresa comenta que inmediatamente se pondrá en contacto con la empresa QUIDESA para empezar negociaciones. 

DISTRIBUIDORA POTLAND S.A.

ELIAS PÉREZ.

GERENTE GENERAL.

E-mail: eperez@pjportland
         Es la empresa más importante en la distribución de productos Químicos de Chile cuenta con una gran cantidad de representaciones de productos de diferentes partes del mundo, comentan que su principal mercado son los relacionados con productos de alimentos, así como el de bases para cosméticos y lubricantes.

         Esto hace que les sea de mucho interés la empresa QUIDESA ya que esta cuenta con productos que actualmente no representan y pueden tener un buen mercado en Chile.

         Comentan que la empresa se ve sólida pero que requieren fichas técnicas mucho más especificas, por lo tanto visitarán la pagina web para conocer mejor la empresa.

         Solicitan que la empresa QUIDESA se comunique con ellos para empezar a tener contacto. Se incluye catalogó de la empresa.

REUTTER LTDA.

ALFONSO REUTTER.

GERENTE COMERCIAL.

E-mail: areutter@reutter.cl
         Es una empresa dedicada a la fabricación de productos de cosméticos, principalmente Vaselinas, importa gran parte de sus bases. El empresario comenta que es difícil cambiar  de proveedor ya que se tienen que pasar un sin número de pruebas, pero que esto no es imposible considera que primero hay que comentarle a la empresa si están dispuestas a enviar muestras para cumplir con este requerimiento.

         Posteriormente se solicitarán las fichas técnicas de los productos que son de interés para la empresa, así como costos. La empresa REUTTER esperara que QUIDESA se ponga en contacto con ellos para empezar a solicitarle la información.

         Se comento que la empresa cuenta con un sitio web por lo tanto podrían empezar por  visitar el sitio y ver la importancia de la empresa y sus sistemas de producción. Se recalco que la empresa QUIDESA es una empresa que ya exporta y que cuenta con el apoyo de Gobierno del Estado de Guanajuato ya que cuenta con la calidad y la confianza de ser un excelente proveedor. 

COSMÉTICOS AVON.

EUGENIA BARBIERI.

COMPRAS INTERNACIONALES.

E-mail: luis.muñoz@avon.com
         Los comentarios principalmente fueron los mismos que  la empresa BDF, le intereso el producto y el saber que la empresa QUIDESA ya surte a la filial AVON México les da la pauta de poder empezar a tener negociaciones en un tiempo pequeño ya que no tendrán que pasar por todas las pruebas que normalmente se le hacen a los productos  nuevos.

         Inmediatamente se pondrán en contacto con la empresa para ver cuales son los productos que están autorizados por la matriz. 

 PUENTE SUR

 JAMES R. SICKLER

 DIRECTOR

 E-mail: tripp@puente-sur.com
         Se incluye currículum de la empresa.

         Esta empresa esta interesada en poder distribuir los productos de las empresas de Guanajuato o representarlas, cuenta ya con representaciones de diferentes empresas Mexicanas, así como de otros países.

         Especialistas en la elaboración de Estudios de Mercado, Sondeos y Agendas de Trabajo para empresa que deseen comercializar con Chile.

         ACUERDOS:

         COFOCE enviara información de las empresas, así como entregara a los empresarios que participaron en la Generación de Oportunidades de Negocios a Chile la información de la empresa PUENTE SUR para que ellas a su vez se pongan en contacto con esta y presenten cuales podrían ser las necesidades de información que requieren de Chile, o como podrían trabajar en conjunto.  

Reporte de Bamsa

BANCOMEXT CHILE.

SERGIO BLANCO MORALES.

ASISTENTE COMERCIAL.

E-mail: sblanco@bancomext.gob.mx
         La visita fue principalmente porque la empresa BAMSA solicito la investigación de una empresa que estaba llegando a un precio muy bajo a México, y BANCOMEXT cuenta con una clave con la que tiene  acceso a la información de Aduanas de Chile.

         La información que puedes recabar con la fracción arancelaria es la siguiente:

1. No de Declaración.

2. Precio FOB.

3. País destino.

4. Puerto de Embarque.

5. Vía de Transporte.

6. Cia. de transporte.

7. Fecha de Embarque.

8. Forma de pago.

9. Valor CIF.

10. Precio unitario FOB.

         Con esta información nos dimos a la tarea de localizar a la empresa y ver por que vende tan barato.

TECBOLT

RICARDO SANDE H.

GERENTE DEL DEP. OPERACIONES.

E-mail: rsande@mamut.cl
         Es la empresa que esta ingresando al mercado Mexicano, por lo tanto se tuvo que cambiar la estrategia para que los empresarios pudieran explicarnos la forma en la que estaban comercializando sus embarques a México.

         Iniciamos comentando que éramos un Organismo dedicado al apoyo de las exportaciones e importaciones del Estado de Guanajuato y que nuestra visita era con el fin de apoyar a una empresa dedicada al ramo de la ferretería, ya que requería productos de Chile principalmente tornillos para importarlos a México. 

         Esto dio pauta para que la empresa se abriera y empezara a comentar que ellos eran importadores de productos Chinos y lo que hacia que tuvieran un buen precio era que reempacaban los productos Chinos en cajas de ellos y los vendían con su propia marca, el nombre de la marca es MAMUT, pero que esto lo podían hacer únicamente con los productos muy comerciales ya que los Chinos no hacen tornillos especializados.

         Entregaron catálogos y listas de precios.

EDYCE S.A.

BERNARDO BRICEÑO.

GERENTE DE FINANZAS.

 E-mail: edycesa@edyce.cl
         Es una de las empresas más importantes en la importación de tornillos, no comenta que las empresas fabricantes de tornillos en México su única posibilidad de ingresar al mercado de Sudamérica es mediante productos especializados ya que en los de volumen están totalmente acaparados por los Chinos, que sus precios son muy bajos, por lo tanto recomienda que se visiten empresas dedicadas al Sector Automotriz.

         A él no le intereso los productos de Bamsa ya que productos similares los importa de China a un precio más bajo.

EMPRESA NACIONAL DE AERONAUTICA.

RICARDO FRES.

JEFE DE ADQUISICIONES.   

 E-mail: enaeraba@interaccess.cl
         Empresa dedicada a la reparación de aviones, así como a la fabricación de avionetas, comenta que ellos importan una cantidad razonable de tornillos principalmente de EU y Europa, ya que el tipo de producto que consumen es de muy alta calidad, porque para los aviones es fundamental cumplir con las normas establecidas de resistencia, calidad  y tipo de material utilizado.

         Por todo esto sugerimos que el propio empresario se ponga en contacto con la empresa para que puedan comentar todo esto de las especificaciones, es importante aclarar que el precio no es tan importante, es más importante los tiempos de entrega y calidad del producto.    

 PUENTE SUR

 JAMES R. SICKLER

 DIRECTOR

E-mail: tripp@puente-sur.com
         Se incluye currículum de la empresa.

         Esta empresa esta interesada en poder distribuir los productos de las empresas de Guanajuato o representarlas, cuenta ya con representaciones de diferentes empresas Mexicanas, así como de otros países.

         Especialistas en la elaboración de Estudios de Mercado, Sondeos y Agendas de Trabajo para empresa que deseen comercializar con Chile.

         ACUERDOS:

         COFOCE enviara información de las empresas, así como entregara a los empresarios que participaron en la Generación de Oportunidades de Negocios a Chile la información de la empresa PUENTE SUR para que ellas a su vez se pongan en contacto con esta y presenten cuales podrían ser las necesidades de información que requieren de Chile, o como podrían trabajar en conjunto.  

Reporte Arnold´s House

CONSTRUCTORA GEOSAL S.A.

FRANCISCO GARCES JORDAN.

GERENTE GENERAL.

E-mail: f.garces.j@geosal.cl
         Es una empresa dedicada al construcción de conjuntos habitacionales, en todo el país, comenta que en lo que refiere a ventanas y puertas de aluminio, normalmente se importan de Venezuela, ya que el producto es económico y de buena calidad, el costo de transportación es poco comparado con el de otros lugares, esto no quiere decir que no se importe producto de otros países, principalmente de EU ya que cuenta con productos de calidad y novedosos.

         Es importante comentar que la forma en que ARNOLD’S HOUSE quiere comercializar  es muy difícil ya que los pedidos no son hechos por medidas de cada ventana sino que se pide material y aquí se corta comento el empresario, aunque el tipo de construcción que la empresa GEOSAL realiza normalmente sus ventanas son estándar.

         Espera conocer más de la empresa y ver cuales son sus precios puestos en Chile, pide que el empresario se comunique con ellos por medio del correo.

SODIMAC.

ALEJANDO NATHO.

GERENTE DE NEGOCIOS.

 E-mail: anatho@sodimac.c.

         Es una tienda departamental dedicada a la venta de diferentes tipos de producto, todos relacionados con  la construcción y decoración del hogar.

         Cuenta con un gran número de tiendas por todo Santiago ya que ellos comentan que el 60% de la población en Chile vive en Santiago. Por ser esta una ciudad construida en un valle, en donde existen 2 cordilleras que protegen la ciudad, ya no existe gran cantidad de terreno para edificar construcciones, por lo tanto la mayor cantidad de construcciones son edificios o condominios.

         Esto provoca que actualmente se requieran de nuevas y modernas formas de construcción y diseños, lo que hace que se innové más en las decoraciones de interiores.

         Esta empresa comprar productos de aluminio de todo el mundo principalmente de EU y Venezuela la mayoría de del producto que compra esta ya prefabricado, por lo tanto la empresa de ARNOLD’S HOUSE cuenta con posibilidades de venta siempre y cuando su producto sea competitivo. El comprador comenta que es importante conocer el precio puesto en Chile, por lo tanto espera una cotización del producto lo más pronto posible.  
 PUENTE SUR

 JAMES R. SICKLER

 DIRECTOR

 E-mail: tripp@puente-sur.com
         Se incluye currículum de la empresa.

         Esta empresa esta interesada en poder distribuir los productos de las empresas de Guanajuato o representarlas, cuenta ya con representaciones de diferentes empresas Mexicanas, así como de otros países.

         Especialistas en la elaboración de Estudios de Mercado, Sondeos y Agendas de Trabajo para empresa que deseen comercializar con Chile.

         ACUERDOS:

         COFOCE enviara información de las empresas, así como entregara a los empresarios que participaron en la Generación de Oportunidades de Negocios a Chile la información de la empresa PUENTE SUR para que ellas a su vez se pongan en contacto con esta y presenten cuales podrían ser las necesidades de información que requieren de Chile, o como podrían trabajar en conjunto.  

 IUSA.

 OSCAR MORALES ARANDA.

 REPRESENTANTE DE VENTAS EN CHILE.

 E-mail: omoralesa@entelchile.net
         Cuando supo que nosotros estábamos promoviendo una empresa que vendía aluminio,  nos contacto y comento que estaba muy interesado en ser el distribuidor de la empresa, por lo tanto esperaba poder visitar el Estado lo más pronto posible, COFOCE le comento que podríamos pagar su hospedaje si el realmente estaba interesado en el producto, lo cual dijo que lo estaba.

         Acordamos comunicarnos con él e informarle cuando la empresa lo podría recibir.   

Atentamente,

Lic. Alfonso Zurita O.

Director de Promoción

Metal Mecánica y Automotriz      

