INFORME DE RESULTADOS DEL SONDEO DE MERCADO EN PANAMA DEL 9 AL 13 DE JULIO DEL 2001

Panamá es un país con gran historia comercial y de servicios, en donde la presencia extranjera siempre ha estado presente (españoles, europeos y estadounidenses, asiáticos, así como grandes comunidades árabes y judías). Sin duda su paso por esta nación ha dejado huella y se aprecia en todas sus expresiones de vida. Es una ciudad cosmopolita y globalizada.

La importancia comercial que tiene la ciudad de Panamá  debido a que cuenta con el canal (que une el océano pacífico con el océano Atlántico) ha provocado que la mayor parte de la población y de la riqueza de Panamá se concentre geográficamente en dos ciudades: La de Panamá y la de Colón. Las ciudades que le siguen en importancia son Santiago y David.

La conjugación de estos factores y la convergencia de razas y culturas ha tenido como resultado que hoy Panamá cuente con uno de los centros de distribución y de transporte más importantes del continente americano, no por nada los estadounidenses se pasaron 36 años administrando el canal de Panamá. Diariamente atraviesan el canal en promedio 36 embarcaciones transportando combustibles, granos y mercaderías, así como pasajeros.

La estabilidad económica y política de Panamá se ha enrarecido en los últimos dos años debido a la salida de los estadounidenses del País y más precisamente por entregar la administración del canal al pueblo Panameño como resultados de los Acuerdos de Torrijos-Carter en 1977. A partir de 1999 el pueblo panameño administra el canal. La salida de Panamá de una gran comunidad estadounidense (militares y civiles) significó en términos económicos dejar de percibir más de 300 millones de dólares mensuales (rentas, pago de servicios y consumo). 

Este hecho a provocado que los precios relativos de algunos servicios se desplomen y que la oferta inmobiliaria sea excesiva pudiéndose observar grandes rascacielos semi-vacios.

En general, tanto el empresario como el taxista y su población coinciden que fue un error haber sacado a los estadounidenses ya que ha tenido un efecto negativo en la economía. Por otro lado existe un profundo descontento con la Presidenta de la República de Panamá la Sra. Mireya Moscoso, a quién se acusa de no tener la capacidad y un plan de desarrollo y crecimiento, provocando un clima de desconfianza e incertidumbre  y por tanto inhibiendo la inversión nacional y extranjera.

Hay quienes argumentan que dada su incapacidad para gobernar el lavado de dinero del narcotráfico esta creciendo en Panamá.

Actualmente existe una gran comunidad judía, árabe y asiática quienes controlan la mayor parte del comercio de Panamá y de la zona libre de Ciudad Colón; la zona libre es utilizada para re-exportar mercaderías a Centro y Sudamérica. El 70 por ciento de lo que entra se re-exporta.

Sin duda Panamá es una ciudad moderna y muy hecha a la estadounidense con grandes edificios, 80 bancos internacionales, grandes firmas comerciales y buena infraestructura, lo que le ha dado fama para llamarla el Miami centroamericano. 

La zona residencial de la gente más rica de la ciudad de Panamá vive en Paitilla, en Obarrio y en la Cresta.

En el plano comercial convergen mercaderías provenientes de todas partes del mundo permitiendo encontrar una oferta de productos más diversificada que México y Centroamérica, con precios muy bajos hasta muy altos. En Panamá la gente se puede vestir desde con 5 dólares (zapatos, pantalón y camisa) hasta con 1,000 dólares con ropa de marca. Hay de todo para el bolsillo de todos.

Cadenas comerciales (Supermercados y Mall)

En Panamá los principales supermercados son: El Rey; El Machetazo, Casa de la Carne, Xtra , y Super 99. Estas tiendas tienen la misma distribución y forma de exhibir que los supers mexicanos como La Comercial Mexicana y Aurrera con una gran variedad de productos. Encontramos productos mexicanos en exhibición como Frijoles y chiles La Costeña y La Sierra; jugos marca Del Valle y Jumex y alguna que otra salsa picante de Jalisco; tequila marca Sauza y Hornitos; cerveza corona y tecate. En general los precios de los alimentos y bebidas son más bajos que en Costa Rica.

En cuanto a los Mall encontramos los siguientes: Mall El Dorado que es tipo la Gran Plaza de León pero con un nivel más bajo. Encontramos una zapatería que la mitad de su exhibición es de zapatos mexicanos (Guanajuato), firmas como Flexi, Fisch, Coloso y Verde Tabaco estaban presentes. En precios los productos de Flexi estaban en promedio a 60 dólares, los de Fisch entre 60 y 80 dólares y Coloso a 50 dólares.

Obviamente la oferta de calzado de otros países es abundante tanto en precios como en marcas y modelos, por ejemplo en calzado sintético para dama dos pares costaban 16 dólares en el Mall.

En el Mall de Plaza Edison la categoría de las tiendas departamentales era mejor pero no encontré calzado mexicano y en ropa toda era de origen asiático y/o centroamericano y sudamericano (Salvador, Guatemala y Colombia) a precios muy bajos.

En “Los Pueblos” la oferta y variedad fue lo mejor que encontré ya que conviven tiendas finas y tiendas de productos de muy bajo precio (se encuentra calzado de hule de un dólar!). Esta zona esta fuera de la ciudad de Panamá y es el centro donde la gente de todas las clases y países se proveen su ropa ya que los precios aún en ropa de marca y de gran diseño estadounidense son bajos.

Existen otras dos plazas de menor tamaño llamadas Plaza Pacífica y la Concordia pero son del mismo tipo que la Plaza Edison. Es importante mencionar que están construyendo una plaza que promete ser la mejor por su categoría llamada Pacific Mall, muy cerca del Centro de Exhibiciones de Panamá.

Resultados con los Importadores

Cuchillería Vilma.-

La oferta de cuchillería en Panamá es basta, principalmente de origen asiático. Nos entrevistamos con uno de los importadores de este tipo de productos más importante de la Zona Libre de Colón, el Sr. Hazmi Sakhr, Gerente General de la empresa Importadora Universal. Sobre el producto de Vilma dijó que aparentemente la calidad era buena pero que el precio estaba fuera de mercado. Revisó varios modelos del catálogo de Vilma y me puso de ejemplo que mientras Vilma cotiza una docena de cuchillos a 6.24 dólares ellos la venden al público a 3.5 dólares; en otros modelos la diferencia era mayor. Con esta diferencia en precios el Sr. Sakhr me decía que si Vilma quería le podían fabricar sus mismos productos a una tercera parte del precio que ellos ofrecen. 

A mi juicio quizá el producto tiene un precio mayor pero no se pudieron comparar calidades ya que solo se presentó un catálogo.

Importadora Universal SA

Hamzi Sakhr

Apartado 3013 Z.L.

Calle 16 Sta. Isabel, Edif. Fenix

Manzana 6ª- Zona libre de Colón

Colon, Rep. De Panamá

Tels.(507) 441-32-71/4155/4259/4027

Fax: (507) 441-42-97

Email:compras@imp-universal.com

Teníamos cita con la empresa Noritex una de las importadoras más importantes de este tipo de productos pero el Gerente de compras salió de improviso y no pudo atendernos pero le dejamos un catálogo de Vilma, asimismo dejamos otro catálogo con la Importadora May´s . Sus datos son los siguientes:

MAY´S ZONA LIBRE SA

Jack Hamoui

Apartado 2094

Zona Libre de Colón

Colon, Rep. De Panamá

Tels. (507) 433-99-00/

Fax: (507) 445-32-68/441-39-42/447-26-41

Email: ventas@mayszl.com
NORITEX SA

Sr. Antonio Calcario

Calle C y Calle 16 Apartado 3237 Z.L.

Colón Rep. De Panamá

Tels. (507) 441-59-22

Fax: (507) 441-53-96

Garden Ligth y La Fábrica de Iluminación.-

En Panamá existe una gran oferta de lámparas y sus principales importadores y distribuidores son: Lámparas Varibe, Lumitec y Lumicentro, éstas dos últimas tienen locales en la zona libre de ciudad Colón.

Nos entrevistamos con el Sr. Julio Vázquez Pretto, Vicepresidente de ventas y mercadeo de la empresa Lámparas Varibe S.A.. En su exhibición observé lámparas tanto muy elegantes como muy comunes y la mayoría eran de origen asiático.

El Sr. Vázquez observó detenidamente el catálogo de La fábrica de Iluminación como de Garden Ligth y me hizo los siguientes comentarios: 

En el caso de Fábrica de Iluminación sus productos son muy buenos pero en precio esta fuera de mercado. Me dio varios ejemplos, el modelo HJ300 de importación blanco cuya cotización es de 17.50 dólares, Varibe los compra a 3.59 dólares de Taiwán y lo vende al público a 7.50 dólares. 

En el caso de Garden Ligth el modelo GL092 ellos lo compran en Miami a precios FOB en 13.95 dólares incluyendo la bomba y el transformador contra 14.40 Ex factory de Garden; es decir a juicio de Lámparas Varibe el producto se ve bueno pero por un lado el flete encarece mucho el producto y por el otro el mercado panameño en este segmento es muy pequeño.

Trayendo el producto de Miami el costo del producto se incrementa en 25 por ciento promedio y si lo trajera de México se incrementaría un 60 por ciento en promedio, por lo que no somos muy competitivos en precio.

Los datos de Varibe son:

Lámparas Varibe SA

Julio Vazquéz Pretto

Apartado 89-9943

Panamá 9, Panamá

Rep. De Panamá

Tels: (507) 269-95-22

Fax (507) 269-94-78

Email: varibe@pananet.com
No obstante que en estos productos al parecer no somos competitivos por precio, a Varibe le interesa importar lámparas y candelabros tipo colonial de hierro forjado (trabajo artístico bien hecho que no compita con el producto asiático). 

Me comentó que este tipo de producto es bien apreciado por los compradores de alto ingreso. 

Pienso que Guanajuato tiene esta clase de producto en San Miguel de Allende por lo que agradeceré busquemos a  alguien que lo fabrique.

En el caso de Lumicentro no hubo oportunidad de contactarlos pero anexo sus datos:

Lumicentro Internacional

Calle 15 frente al Tower Bank Z.L. de Colón

Rep. de Panamá

Tels. (507) 445-17-11

Fax: (507) 441-41-40

Bombas y Equipo para sistemas de Riego

Uno de los aspectos importantes a tomar en cuenta en el mercado panameño es que el agua se encuentra a pocos metros de profundidad y que llueve de mayo a diciembre, por lo que el tipo de bombas y sistemas de riego varían respecto a México.

En la entrevista con la empresa “Agencias Pan Caribe SA” quienes son distribuidores de bombas nos hicieron los siguientes comentarios: 

El producto de la empresa Suárez  tiene demasiada potencia para el mercado de Panamá ya que como mencione ya que los pozos no son muy caudalosos ni muy profundos; el pozo más profundo esta a 250 pies. La bomba más común en Panamá es de tipo residencial y de no mas de 5 caballos. 

En el caso de industrias Mak es igual sólo les interesaría conocer las cotizaciones de las bombas hasta 5 caballos. 

La competencia externa básicamente es de Estados Unidos de América, España e Italia, pero la líder es la estadounidense que tien un precio promedio de entre 4 y 5 mil dólares.

Me comento que en el caso de la bomba estadounidense los impulsores son de plástico y las italianas de bronce con aleaciones de otros metales y son muy buenas. Las bombas estadounidenses de 2 caballos en acero inoxidable cuestan 500 dólares precio ex factory y una italiana en la mitad de precio. El flete marítimo incrementa el costo del producto un 12 por ciento y en aéreo un 50 por ciento.

Actualmente las bombas pagan 3 por ciento de arancel a la importación pero si es para el agro están libres de impuestos.  

Agencias Pan Caribe se mostró interesada en conocer las cotizaciones y especificaciones técnicas y material de las bombas de México hasta 5 caballos, aunque dijo no poder comprar por el momento nada ya que el mercado esta contraído y las ventas han bajado provocando un alto índice de inventarios.

Respecto a los productos de equipo para sistemas de riego me indicaron que eso lo tenía que ver en la Provincia de Chiriqui que es agrícola y que se encuentra a 7 horas por tierra de la ciudad de Panamá por lo que no fue posible contactar a ningún comprador en esta área.

Los datos de Agencias Pan Caribe son:

Agencias Pan Caribe SA

Ing. Belkis E. Morales, Gerente

Apartado 871015, Panamá 7, Panamá

Tels: (507) 223-16-16/ 269-14-13

Fax: (507) 223-49-26

Contacté con otra empresa del ramo llamada Control Systems quienes son distribuidores de bombas para pozos profundos y sus comentarios fueron los siguientes: el tipo de bomba que más se usa es la de tipo residencial ya que los pozos no son muy profundos en Panamá, el caballaje más alto que se mueve en el mercado es hasta 5 . En el caso de Control Systems el mercado que manejan es de 2 y 3 caballos. Actualmente tiene la exclusividad de una marca llamada Sta Rite ya que el público panameño prefiere esta bomba ya que cuenta con motor Franklin electric.  Si la bomba es de acero inoxidable es más cara.

Se mostraron interesados en conocer más detalles de las bombas de Mak y analizar la posibilidad de si es competitiva tenerla como otra alternativa.

Nos informo que en el caso de Industrias Suárez su mercado sería más en el sector público ya que tienen aproximadamente 200 pozos para alimentar de agua a las comunidades y su competencia directa sería la marca American Turbin. 

El precio de una bomba de 2 caballos con motor es de 700 dólares al cliente aproximadamente. Otra marca estadounidense en este tipo de bombas es la Reyakec que es más cara en el mercado.

Tornillos

Beneficiadora de Alambres y Metales SA de CV.-

En Panamá la oferta de tornillos y tuercas es basta por lo que la competencia es muy dura. Encontramos dos empresas especializadas en la venta de tornillos y tuercas y pudimos tener una entrevista con una de ellas, y fue con la empresa “Herramientas y Tornillos” con más de 20 años en el mercado. Me recibió el Sr. Luis Boyd, gerente general, quién revisó el catálogo y sus precios. Al respecto me hizo los siguientes comentarios: la empresa BAMSA al parecer cuenta con un buen producto al menos así lo muestra el catálogo pero sus precios están fuera de mercado y las condiciones de venta que exige no se manejan el mercado por su competencia.

Actualmente el Sr. Boyd importa tornillos y tuercas galvanizados en frío o caliente de los Estados Unidos de Norteamérica.

La práctica comercial en Panamá es que el importador no paga muestras, ni su envío, no paga el certificado de calidad ya que considera eso como un requisito para considerar a cualquier proveedor. Asimismo, tampoco paga nada si el pedido llega mal o defectuoso y el plazo para revisión de la mercancía esta mal ya que sólo de tránsito tarda 10 días en llegar al puerto desde México a Panamá.

Todos sus proveedores mandan su catálogo, muestras y certificaciones sin costo para el importador, incluso me enseño el paquete promocional que envío la empresa mexicana Protor, el cual contenía todos los elementos que menciono el Sr. Boyd. Que por cierto no le compro ya que el precio no era competitivo.

Me puso un ejemplo, el tornillo para madera galvanizado la media, Bamsa la vende a .72 centavos de dólar  y la empresa del Sr. Boyd la vende al público a .44 centavos de dólar. Observó los demás precios y todos estaban más altos de lo normal; por cierto que el Sr. Boyd no compra nada de origen asiático pues dice que son de mala calidad.

En general, el Sr. Boyd recomendó que BAMSA revisará bien sus precios y condiciones de venta ya que esta fuera de mercado.

Finalmente el Sr. Boyd me dijo que esta buscando un proveedor serio y competitivo de acero calibrado (10-18) y acero inoxidable en barras.

Los datos de esta empresa son:

Herramientas y Tornillos SA

Luis Boyd, Gerente General

Carretera principal Juan Díaz

Apartado 7321, Panamá 5

Rep. de Panamá

Tels: (507) 220-20-57/220-60-25

Fax: (507) 266-42-51

e-mail: herraytor@dimarsa.com
La otra empresa que no pudimos concertar la cita es:

Centro Industrial

Sr. Sergio Esteves, Gerente General

Vía cincuentenario num.79-10

Tels: (507) 224-22-33

Fax: (507) 224-22-04

Sistemas de Refrigeración Comercial

Nieto.-

El mercado de sistemas de refrigeración en Panamá es amplio y con gran demanda por el clima que es caluroso casi todo el año, lo cual ha creado una cadena de distribución de este tipo de productos, sin embargo existen tres o cuatro firmas fuertes en el nicho de mercado que maneja la empresa Nieto.

Nos entrevistamos con las empresas Friomax, Friolín, Elga, Cervecería Nacional de Panamá y dejamos un catálogo con la empresa Era. Las dos primeras sólo comercializan piezas y partes para mantenimiento de los sistemas de refrigeración por lo que no pudieron opinar.

En el caso de la empresa Elga, quién en es uno de los distribuidores más serios del mercado y del producto que maneja Nieto nos dijo que le parecía muy bueno el producto y al parecer los precios eran competitivos ya que no se cotizo CIF sino Ex Work. Nos comento que actualmente están en el mercado las marcas mexicanas “Ojeda y Torre”, de Guatemala esta la marca Fogel y de Chile la marca Mimet. 

Elga se especializa en la distribución de Equipo y Utensilios para uso comercial e industrial-cocina-refrigeración-lavandería y aseo.

La experiencia de Elga es que el flete encarece el producto en 25% más un 10% de impuestos de importación. En síntesis, Elga esta interesada en tener la cotización Cif Panamá de Nieto en algunos productos. También me hicieron el comentario que en cámaras frías el producto estadounidense es muy caro y les gustaría conocer el producto mexicano.

Por tanto recomiendo que Nieto se ponga en contacto con ellos para cotizarles y empezar la relación y análisis de esta potencial cliente.

Por otro lado, Elga esta interesada en conocer nuevos proveedores de rebanadoras de embutidos, moledoras, equipo de repostería (moldes) y panadería, así como cristalería, por lo que recomiendo se cheque en Guanajuato si tenemos oferta.

Otro de los distribuidores e importadores fuertes de sistemas de refrigeración comercial es la empresa Era, que además es parte de la cadena de supermercados “Super 99”. Con ellos no fue posible hablar pero dejamos un catálogo con el Sr. Lascano, Gerente General de Era. Cabe señalar que distribuyen la marca mexicana Ojeda.

Finalmente tuvimos la oportunidad de entrevistarnos con el departamento de refrigeración de la Cervecería Nacional de Panamá, la cual es la líder en el mercado de cerveza panameño. Me comentaron que ellos compran regularmente este tipo de productos de las marcas Fogel, Mimet o Tru, a veces le compran el producto a Era o lo hacen directamente con el proveedor. Me dijeron que recientemente habían adquirido equipo de dos puertas con un costo de 2,300 dólares y de 3 puertas a 3,100 dólares.

Revisaron los precios de Nieto y se le hicieron competitivos pero no pudieron opinar más pues la cotización se hizo Ex Work, sin embargo si están interesados en conocer el producto de Nieto, por lo que recomiendo que hagan contacto con la Cervecería. Cabe señalar que es práctica común enviar una muestra para probar como enfría la cerveza, obviamente sin costo para el potencial cliente.

Los datos de las empresas son:

Elga

Francisco Lasa Fabrega, Sub-gerente General

Vía España y Calle Venezuela

Apartado 4395-Panamá 5, Panamá

Tels: (507)223-16-50

Fax: (507) 263-75-37

e-mail: elga@pty.com
Cervecería Nacional

Lic. Ana Lorena Vallarino

Apartado 6-1393, El Dorado

Panamá, Rep. de Panamá

Tels: (507)217-23-00 ext 268

217-44-51/52

Fax: (507) 217-11-64

e-mail: avallarino@grupocn.com
Era

Sr. Lascano, Gerente

Vía Porras al lado del Super 99

Panamá 4, Rep. de Panamá

Tels: (507) 264-83-02/264-83-03

Fax: (507) 264-20-90

Pinturas

Caminos y Puentes.-

Nos encontramos con un mercado de pinturas dominado por marcas estadounidenses y regulado de acuerdo a las normas estadounidenses. Respecto a a la empresa Solid Wholesale, el Sr. René Díaz, gerente General de dicha empresa, me comento que ellos son fabricantes del mismo producto pero en Guatemala, por lo que me recomendó que mejor nos pusieramos en contacto con la matriz en Guatemala por si había alguna oportunidad de complementarse en sus líneas de productos y/o subcontratar. El email de la fábrica en Guatemala es alberto.sanchez@gruposolid.com con el señor Alberto Sánchez cuyo número telefónico es (502) 635-95-30.

En nuestra segunda cita nos entrevistamos con el Sr. Jorge Purkut, Gerente de la empresa Wasser-Glidden-Protecto, quién nos explico que actualmente la pintura de tráfico pesado que se demanda es la termoplástica ya que la que es de agua sin plomo ha decaído su demanda. Me comentaron que la de agua ellos la venden pero ya no es requerida por el gobierno panameño para sus carreteras y ciudades sino la termoplástica, en este tipo de pintura si tienen interés.

En pintura termoplástica la tecnología la tienen los estadounidenses y europeos.

Me comentaron que el único que ha comprado y utilizado la pintura mexicana en Panamá es el grupo mexicano ICA quién administra el corredor sur y norte de la ciudad de Panamá, la marca de la pintura usada es Comex.

Los datos de la empresa son:

Wasser-Glidden

Lic. Jorge Purkut, Gerente

Apartado 6-3013, El Dorado Panamá

Tels: (507) 236-77-77

Fax: (507) 236-65-94

Contactos Adicionales

Representaciones Panamá-México (REPAMEX).-

Esta empresa se dedica a la representación de firmas extranjeras en Panamá; el propietario es un mexicano que tiene más de 20 años viviendo en Panamá y me fue recomendado por la consejería de Bancomext en Costa Rica.  Me entreviste con el Ing. Agustín Escobedo Rodríguez, director de Repamex, quién me dijo estar interesado en firmas mexicanas del ramo agropecuario específicamente de maquinaría y equipo para el campo. Actualmente representa a una firma rusa de tractores.

Sus datos son:

REPAMEX

Ing. Agustín Escobedo

Edificio Paitilla, Torre Residencial #2 Piso 15

Depto 15-A

Tels: (507) 264-01-03

e-mail: repamex@sinfo.net

Repamex sucursal México

Sicilia 2938 int 4

Col. Providencia, Guadalajara, Jalisco

Tels: (3)642-16-73

e-mail: repamex1@hotmail.com
Contactamos también otra empresa mexicana comercializadora llamada Gatún S.A.(Representaciones Panamá-Puebla-México), quienes representan firmas mexicanas y panameñas tanto en México como en Panamá. Tiene una oficina en México y otra en Panamá y están interesados en conocer la oferta de Guanajuato en materia de exportación, considero importante que se pongan en contacto con ellos para que los inviten a Guanajuato a conocer que productos tenemos. Su dirección en México es:

GATÚN SA

Sr. Markin Carreras

Murillo 10 B col. Mixcoac

Tels: 5-611-84-00/ 55-15-75-55

En Panamá la dirección es:

Gatún Panamá

Arturo E. Castañeda

Edificio Conquistador, 4º piso, Oficina 11

Ciudad de Panamá

Tels: (507) 626—11-38

E-mail: gatun_sa@hotmail.com
Power Shoes.-

En la zona libre de ciudad Colón visitamos a la empresa Power Shoes quién distribuye calzado de Guanajuato. Las marcas que vende son Fisch, Verde Tabaco, Puzzeles y le maquilan con su propia marca llamada Aldo Rosini. En el pasado también vendía calzado de Omar Castell, Paladín, Babito, Trafic, entre otros pero ha dejado poco a poco algunas firmas por que el precio se ha elevado. 

Esta interesado en seguir trabajando con Guanajuato pero recomienda buscar alternativas para reducir costos y llegar con mejor precio ya que el tipo de cambio y la escasez de piel están sacando del mercado a los mexicanos. Power Shoes ha combinado su oferta con la compra de calzado brasileño y chino.

La empresa se ha especializado en calzado de caballero casual y de vestir y le interesaría ver oferta de estos productos de Guanajuato, pide que tengan moda, calidad y buen precio. Sugiero que se le envíen posibles prospectos en este segmento de mercado.  Sus datos son:

Power Shoes

Sr. Carlos Collado

Zona Libre de Colón

Rep. de Panamá

Tels: (507) 441-60-53

Fax: (507) 441-60-63

E-mail: power@sinfo.net
El Tigre Verde.-

Esta empresa esta en el ramo de jardinería y sus accesorios. Encontramos que manejan las macetas de cerámica renacimiento que le fueron vendidas por la empresa que distribuía el producto de dicha empresa en Panamá, que por cierto ya no lo es más pues tiene una deuda de más de 9 mil dólares con Renacimiento. 

Platicando con la Sra. Miriam Zafrani, de la empresa El Tigre Verde, me informo que actualmente el mercado panameño esta contraído y por consecuencia el producto de cerámica renacimiento se mueve muy lento por ser un producto caro. 

Actualmente, El Tigre Verde esta interesado en identificar oferta de macetas de barro lisas sin talla y adornos, ya que me explicaron que ahora el mercado está demandando productos más baratos en comparación a los que se consumían cuando estaban los estadounidenses. No me proporciono más datos sobre las macetas pero pienso que se le pueden enviar fotos por internet para que vea los modelos y precios.

Sus datos son:

El Tigre Verde

Sra. Miriam Zafrani

Vía cincuentenario con avenida 3 J Sur

Rep. de Panamá 

Tels: (507) 270-08-69 

Por lo que respecta a visitas a instituciones públicas y privadas nos entrevistamos con:

Cámara de Comercio, Industrias y Agricultura de Panamá

Aquí nos atendió la Lic. Maruquel Flores, asistente de comercio exterior quién nos platicó sobre los resultados de la feria “Expocomer” 2001 los cuales fueron alentadores. Sobre este punto nos recomendó continuar participando ya que es la feria más importante de Panamá. La siguiente edición será del 6 al 10 de marzo del 2002.

Cabe señalar que obtuvimos el directorio de los socios de la cámara, que agrupa al comercio (importadores), la industria y agricultura de Panamá.

Los datos de la cámara son:

Cámara de Comercio, Industria y Agricultura de Panamá

Maruquel Flores Arosamena

Apartado 74, Panamá 1, Panamá

Tels: (507) 227-12-33/227-14-09 ext 154

Fax: (507) 225-46-15/225-36-53

E-mail: infocclap@panacamara.com
http://www.panacamara.com
Con la Embajada Mexicana nos entrevistamos con el Lic. Claudio Hermosillo, responsable de los Asuntos Comerciales y Financieros, quién nos sensibilizó de la situación económica del país que coincide con lo que los empresarios y trabajadores de Panamá opinan sobre su Presidenta y la mala situación económica por la que atraviesan.

Los datos de la embajada son:

Embajada Mexicana en Panamá

Lic. Claudio Hermosillo, Asuntos Comerciales

Edificio Credicorp Bank,

Piso 27, Calle 50, Ciudad de Panamá

Tels: (507)210-15-23

Fax: (507)210-15-26  

