REPORTE  DEL DÍA 11 DE JUNIO DEL 2001.

         CAMARA DE COMERCIO DE GUATEMALA.

         YENCI ONEIDA LÓPEZ JIMENEZ.

          COMERCIO EXTERIOR.

          E-mail: info@guatemala-chamber.org
        Se entrego la información de COFOCE, se comento de la  reestructuración del organismo y la importancia de trabajar en conjunto para lograr una  relación comercial entre Guanajuato y Guatemala mediante el intercambio de información, oportunidades comerciales existentes y localizadas por cada uno de los organismos.

ACUERDOS:

COFOCE informo que los próximos meses se llevará acabo dos eventos de carácter internacional en Guanajuato, la Expo Metal-Mecánica, Expo Agroalimentaria información la cual va a ser publicada en la revista que elabora y publica la Cámara de Comercio de Guatemala  “MUNDO”.

De igual manera agradecimos por parte de COFOCE el apoyo brindado a la elaboración de la agenda, así como invitando a que en próximos meses la Cámara de Comercio de Guatemala organice una misión de empresarios de Guatemala a Guanajuato, en donde COFOCE apoyara en la elaboración de las agendas para los empresarios. 

COFOCE enviara las oportunidades comerciales existentes en Guanajuato, para su publicación en la revista.

La Cámara de Comercio publicara y enviara a la Dirección de Metal-Mecánica  la información de las oportunidades comerciales existentes en Guatemala.

La Cámara de Comercio comento sobre la III Feria Nacional e Internacional de la Cámara de Comercio de Guatemala (COMFERIA 2001) Plurisectorial.

La Cámara de Comercio entrego el directorio de empresas afiliadas a la Cámara.

La Cámara de Comercio entrego la agenda de trabajo para el día 11 de junio de 2001.

          ALKE de GUATEMALA S.A.

          MARKUS S. ROS.

          GERENTE GENERAL.

          E-mail: alkegua@guate.net
          Es una empresa dedicada a comercializar productos de utensilios para cocina, auto partes ya que es distribuidor exclusivo de Bardal, es una empresa importadora la cual esta muy interesada en los productos Mexicanos.

Se intereso por la empresa Cuchillería VILCHIS, lonas para cubiertas de coches, así mismo comento que  requiere calcomanías de alta calidad, entregara muestra de tornillos ya que esta ocupando un tornillo con neopreno especial para el sellado en la unión de laminas, las baterías automotrices LTH también fue de su interés, pero el tiene información de que ya existe un distribuidor de las baterías.

Comento que si Refrigeraciones Nieto deseaba vender producto a las embotelladoras del país el tenia contactos y actualmente les vendía vasos de cristal a Coca cola y la Cervecería local.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara mayor información sobre las empresas que fueron  de su interés como lo son: LTH, Refrigeraciones Nieto, BAMSA, Cuchillería VILCHIS, cubiertas para coches, limpia inyectores, calcomanías de alta calidad.

ALKE: Enviara al hotel muestra de los tornillos que actualmente requiere.

         METCO S.A.

         BORIS JIMÉNEZ.           

         GERENTE GENERAL.

         Tel: (502) 631 0350, 631 0628.

          Fabrica estructuras para fabricas, naves, tanques, sus clientes principales son las 2 Cementeras del país.

Entrego muestras de tornillos, el cual actualmente importa de E.U. y Canadá.

MEPCO Recomendó visitar a diferentes empresas que son sus proveedoras.

PRAISA Ing. Alexander Serovic. (Válvulas)                          3343403 

PRINSA Sr. Ulises Dent. (Tornillos)                                       4732651 al 56

Basauri                              (Tornillos)                                      3318516

Mangueras Industriales Sr. Jacobo Castañeda ( Bombas)       4714225,26,29

Tecún S.A.  Sr. Amauri Argueta   (Bombas)                           3346534, 3346019, 3345583

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara la muestra de tornillo que entrego la empresa METCO a la empresa BAMSA para ver si esta puede fabricarlo.

          EL VOLCAN.

          VIRGINIA GODOY de PFITER.

          GERENTE ADMINISTRATIVO.

          E-mail: elvolcan@guate.net
          www.elvolcan.com
          Fabricante de pintura de todo tipo, cuenta con 32 sucursales en Guatemala, importa productos de Europa y E.U. principalmente sus pinturas se utilizan en la construcción pero actualmente existe una contracción en el sector, ya que el actual gobierno no esta construyendo ninguna obra federal.

La pintura para pavimento se esta utilizando poco pero es mas rentable importarla, por lo tanto se intereso en muestras del producto de la empresa Caminos y Puentes para hacer análisis de este, pregunto por su contenido de vidrio fosforescente en polvo que contenía el producto, de lo cual no pudimos contestar,  por no contar con la información.

Solicito información sobre  rodillos para pintar, cubetas para  pintura de 5 galones o 19 litros de plástico, masking tape.

Importa la materia prima o base para la pintura.

ACUERDOS:

COFOCE: Presentara a la empresa Caminos y Puentes la propuesta de la empresa El Volcán, de enviar muestras para su análisis.

COFOCE: Localizara empresas que fabriquen productos que actualmente requiere la empresa El Volcán.

El Volcán: Enviara información relativa a la materia prima que actualmente importa.

         DRETUCO.

         ING. JUAN ESTUARDO NITSCH.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: jenitsch@dretuco.com
         www.dretuco.com
          Utiliza una gran cantidad de lamina galvanizada corrugada para hacer conductos de agua, en diferentes tamaños, producto que actualmente importa de Canadá 160 contenedores anuales.

Esta muy interesado de que Acero Centro cotice el Gavion, el cual consiste en un contenedor de malla, para la construcción de barreras.

Requiere de cable de acero, dispositivo de señalización nocturna.

Esta sumamente interesado en los transformadores de IG, ya que existe un convenio de financiamiento firmado por México y Guatemala, el que establece que la infraestructura será comprada en México y el dinero será financiado por México.

Entrego muestra de tornillo el cual utiliza para la unión de las laminas corrugadas, utiliza aproximadamente 30,000 por mes.(clase 2 y 5)

La pintura de caminos y puentes fue de su interés pero requiere muestras para su análisis.

Quiere producto que de la apariencia de terminado rustico (licuid ston)

Entregara información de un poliducto que es de interés del Lic. Gustavo Tome, comenta que hay una empresa en Canadá que fabrica la maquinaria para la fabricación del poliducto la cual esta interesada en un jon venture con una empresa Mexicana..

ACUERDOS:

COFOCE: Localizara empresas que puedan cubrir las necesidades de producto que actualmente requiere la empresa DRETUCO.

DRETUCO: Enviara mas información sobre sus requerimientos.

         TAPPAN.

         ING. CÉSAR FUENTES.

         SUB-GERENTE.

         TEL: 633 04 49

         IRIS MEJÍA BUISLAY.

         AGENTE DE COMPRAS.

         E-mail: imcatappan@guate.net
         Es una empresa fabricante de refrigeradores de la marca IMCA, es una empresa 100% Guatemalteca, en la que laboran 400 empleados, fundada en 1966, pero inicio en la  fabricación de refrigeradores comerciales en 1978 convirtiéndose en la primera fabrica en Guatemala fabricante de este producto, además de fabricar baterías para cocina de acero en acero porcelanizado, cocinas y cocinetas de gas propano y eléctricas, calentadores de agua, extractores de olores.

Comercializa actualmente en todo Centroamérica, Sur de México y el Caribe.

La empresa TAPPAN mostró un gran interés en la empresa Manufacturas Eléctricas del Bajío, ya que requiere muchos alimentadores de corriente.  

REQUERIMIENTOS:          

Unidades Condensadoras – Compresores.

Perfil tipo U.

Lamina pre-pintada.

Sellos magnéticos para las puertas de los refrigeradores.

Puertas completas para los enfriadores.

Estampado de Coca-cola, Pepsi-cola, Cervecería etc.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara información de la empresa Manufacturas Eléctricas del Bajío.

COFOCE: Localizara contra partes para las oportunidades comerciales mencionadas. 

REPORTE DEL DÍA 12 DE JUNIO DEL 2001.

          CORPORACIÓN ACEROS DE GUATEMALA.

          ING. CARLOS H. PONCE PALAO.

          GERENTE DE PRODUCCIÓN.

          E-mail: ruisro@yahoo.com
          Es una empresa fabricante de productos de acero, alambre, alambre de púas, mallas de acero, laminas, barras de acero, varilla etc.

Por lo tanto es competencia de la empresa Acero Centro.

Comercializan en Nicaragua, Honduras y El Salvador, además de vender en el mercado local, exclusivamente comercializa productos que ellos fabrican.

Se dio un recorrido por la planta y comento el Ingeniero que su planta ya cuenta con mucho tiempo en el mercado, por lo que en  la planta no existe  tecnología de punta.

COMENTARIOS:

Es una empresa que cuenta con vehículos y bodegas de distribución, la empresa no ha actualizado con equipo, el mantenimiento así como la limpieza deja mucho que desear y denota poca organización.

         ACEROS DE GUATEMALA.

         LICDA. MARIVEL DE REYNA.

         GERENTE DE EXPORTACIONES.

         E-mail: aceroexp@gua.net
         Después de visitar el área de producción, pasamos a ver las oficinas administrativas en donde platicamos con el Gerente de Exportaciones, el cual comento que las importaciones de producto que ellos fabricaban estaban aumentando ya que los precios que ellos estaban dando eran elevados y esto por la falta de eficiencia en sus procesos de producción.

La logística que ellos utilizan para la transportación de sus productos a El Salvador, Honduras y Nicaragua, es por vía terrestre, en el transporte no tienen ningún problema para pasar sus productos a los países Centroamericanos.

Cuentan con un representante en cada país, como en los 3 países la figura de representante no esta protegida  como en Costa Rica no tienen problemas laborables.

Las empresas que pueden ser competencia de Aceros de Guatemala son:

INDETA.

INTUPERSA.

TRANSMETAL.

         LA CASA DEL TORNILLO.

         JOSE ROSALES M.

         GERENTE GENERAL.

         TEL: 472 2154

         Es un negocio familiar, cuenta con más de 25 años en el mercado del tornillo, importan productos de Canadá, E.U. y Oriente, pero tienen muchos problemas con el transporte del producto que viene del Oriente, ya que tarda mucho y en contadas ocasiones envían  códigos que no fueron pedidos.

Su listado de productos es de aproximadamente 6300, existen 22 personas laborando en la empresa, es una empresa dedicada únicamente a comercializar, cuenta con 5 sucursales en todo el país.

Comento que la relación comercial con sus proveedores de Canadá y E.U. es de hace mucho tiempo y que sus referencias comerciales son excelentes, cuentan con un programa de inventarios desarrollado por ellos, lo que ha hecho que no existan faltantes de  producto y sus márgenes de utilidad sean mejores.

Demostró mucho interés por la empresa BAMSA ya que esta requiriendo birlos, tiene necesidad de tornillos para madera, tornillos acerados y tornillos con neopreno.

ACUERDOS:

La Casa del Tornillo: No cuenta con buenas referencias de fabricantes Mexicanos ya que comenta que no cumplen con los tiempos de entrega y la calidad, COFOCE comenta que esta empresa cuenta con certificaciones y calidad  reconocida en el sector Automotriz.

COFOCE: Enviara más información referente a la empresa y promoverá el contacto lo más pronto posible.

         J.C NIEMANN.

         ING. CHRISTOPHER NIEMANN B.

         DIRECTOR GENERAL.

         E-mail: jcniemann@guate.net
         JOSÉ R. LONGO A.

         QUIMICOS Y MATERIAS PRIMAS.

         E-mail: jcniemann@guate.net
         RICARDO ALVARES.

         Cuenta con una experiencia de 53 años en el mercado. Es una empresa especializada en el suministro de productos químicos y materia prima, maquinaria y desarrollo de proyectos industriales, exporta productos agrícolas.

También incursiona en los de la confección mediante maquilas, comprando maquinaria de Alemania y sustituyendo productos que pueden ser fabricados en Guatemala por medio de una pequeña fabrica  de maquinaria.

Cuenta con empresas comercializadoras dedicadas a los siguientes sectores:

Avicultura en la parte químicos.

Hidráulica – Maquinaria.

La empresa se intereso por los productos de QUIMEX, comento que visitaría a las personas de AMPIC, en la siguiente semana que estén en Guatemala, para que el Lic. Luis Rojas comente sobre otras oportunidades de negocio en este ramo, de igual manera se intereso en la empresa MULTICO empresa instalada en Abasolo.

Demostró un gran interés en las empresas  PIVEG y   ALCOSA dedicadas a la fabricación de pigmentos.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara más información sobre las empresas interesadas, por parte de la empresa NIEMANN.

NIEMANN: Visitara a las empresas que participan en la misión de AMPIC.  

         KATIVO COMERCIAL.

         ING. ALFREDO PÉREZ.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: alfredo.perez@hbfuller.com
         Es una empresa dedicada a la construcción y a su vez es comercializador de pinturas.

Esta interesado en  la empresa Caminos y Puentes ya que actualmente no cuenta con este producto dentro de sus líneas, de igual manera requiere de todos aquellos productos que estén relacionados con las pinturas.

Se intereso también en productos de la empresa VILCHIS principalmente en las espátulas, lijas, cables de corriente eléctrica.

ACUERDOS: 

COFOCE: Enviara información sobre la empresa Caminos y Puentes.

COFOCE: Enviara información sobre la empresa Manufacturas Eléctricas del Bajío.

COFOCE: Investigara con la empresa VILCHIS si es posible fabricar espátulas mas grandes ya que ellos fabrican pero son para alimentos.  

         I L PROVEEDURÍA.

         DR. JORGE LAM.

         PROPIETARIO.

         E-mail: ilproveeduria@citel.com..gt
         Es una comercializadora, la cual ya a enviado algunas oportunidades comerciales a COFOCE de las cuales no se ha concretado ninguna, pero con la visita nos dimos cuenta que están trabajando en ellas.

Comentamos que era importante que su empresa contara con un organismo como COFOCE, ya que  podemos ser su contra parte en la localización de productos que requiera el mercado. En su caso que no se tuviera el producto requerido podríamos desarrollar a los proveedores para surtir las necesidades.

ACUERDOS:

I L PROVEEDURÍA: Enviara a COFOCE todas las necesidades de productos que logre localizar en el mercado Centroamericano.

COFOCE: Responderá a las necesidades de producto enviadas por I L PROVEEDURÍA y en caso de no tener contra parte lo informara por escrito.

         BROSH.

         LIC. OSVALDO MARTINEZ.

         GERENTE DE VENTAS.

         E-mail: osvaldo.martinez@gruposolid.com
         Empresa que exporta brochas a Centroamérica y parte de Norte América, requiere de materias primas para la fabricación de sus productos.

Lijas.

Lamina de acero inoxidable.

Espátulas. 

Pegamento.

ACUERDOS:

COFOCE: Localizara empresas que pueda surtir las oportunidades comerciales requeridas por BROSH

         TORNILLO LUARCA

         MARIA LUARCA

         JEFA DE COMPRAS Y COMERCIO EXTERIOR.

         TEL: 471 0696,4721615, 4710196, 4723238

        Empresa familiar que ha tomado importancia en la capital de Guatemala, importan aproximadamente $20,000.00 dólares mensuales de tornillería en general, tienen 34 años de experiencia en el ramo de la venta de menudeo y mayoreo de tornillos, rondanas y tuercas; otra parte de sus compras la consiguen con otros importadores de la capital. 

La plática fue con el Sr. Leopoldo Luarca, fundador del negocio, nos comento la importancia del negocio y la experiencia en su ramo y además nos aclaro que todos los tratos deberían de hacer con la Srta. María Luarca la cual no estuvo presente.

Esta empresa se encuentra en una área comercial del ramo de Metal-Mecánico, trabajan 11 personas atendiendo y en la administración del negocio . La empresa tiene una área de despacho al menudeo de aproximadamente de 15 metros de frente x 30 de fondo, donde aparte del despacho a clientes tienen sus inventarios.

De acuerdo a la platica sostenida con el Sr. Loarca importan su mercancía de : Canadá, China, E.U., básicamente lo que se observo fue tornillo ferretero o tornillo común.

Reconocen que no son los distribuidores mas grandes de Guatemala e inclusive nos entrego información de otras empresas que si lo son como:

Tornillos Santander S.A.
Tel: 3347585, 3347586, 3610712,3610709 fax 3343847

Basauri Tornillería en Gral.
Tel.:331 8516, 3316938 Fax: 3319760, basauri@guate.net
La Casa del Tornillo

Tel: 2541741 Fax 2541751, 5 suc.,  casator@pronet.net.gt
Tornillo Basconia

Tel: 362 6455, 334 3301, 361 5727 fax 361 5737

Tornisa


Tel: 473 2581, 473 2590 e-mail: torbrite@comcel.com.gt
En mi opinión existe una apertura total para las exportaciones a estos países donde la atención a posibles nuevos proveedores  es excelente.

En general si mostraron interés en la empresa BAMSA, se le dejo el catálogo,  y estarán en espera de que sean contactados.

ACUERDOS:

Quedamos en contactar a la empresa BAMSA con la “Srta. Mary” y ellos discutirán sus  necesidades.

COFOCE sugiere que sean contactadas las empresas citadas por el Sr. Luarca, se confirmó con la Cámara de Comercio la importancia de estas empresas.

         TECNOMAYA 

         EFRAIN LOPEZ AYERDI.

         GERENTE GENERAL.

          E-mail: tecnomaya@c.net.gt
          Es una empresa dedicada a comercializar luminarias residenciales, industriales y urbanas. Empresa con 7 años en el mercado, manejado por sus dueños cuentan con 8 empleados. Son importadores y distribuidores de mayoreo y menudeo. 

Se les explicó quienes somos, como trabajamos, que las empresas que traemos son altamente recomendables en cuanto a solvencia económica, moral y tecnológica.

Nos entrevistamos con el Sr. Efrain quien nos mostró una cartera de clientes industriales e institucionales, visitamos su bodega y en esta sus modelos de luminarias manejadas. Distribuyen también en Honduras por medio de su socio que maneja una oficina y bodega..

Actualmente está importando de : E.U., China, Taiwan, Italia y generalmente está en la búsqueda de nuevos modelos. 

Se le entregaron catálogos de : La Fábrica de Iluminación y de Gardén Light, además se le mostró la muestra de G.L., textualmente les encantaron los modelos, inclusive en ese momento estaba ahí su socio el cual ya conoce a “La Fábrica de Iluminación” y mencionó que ha mejorado sus modelos notablemente. 

Mencionaron que están muy interesados en la distribución de estos productos de forma inmediata ya sea como comisionistas, representantes o distribuidores, pero solamente que sea exclusivos, mencionaron que el mercado es pequeño y no sería negocio para nadie  el que hubiera varios distribuidores.

ACUERDOS:

COFOCE: Apoyara en que las empresas “La Fábrica de Iluminación” y  “Garden Light”

se pongan en contacto con la empresa Tecnomaya en  forma inmediata.

COFOCE: Investigaría sobre fabricantes de luminarias industriales en Guanajuato.

         TECUM

         ING. LUIS MENDEZ

         DEPARTAMENTO HIDRÁULICO

         ING. PABLO ROYER

         GERENTE DIVISIÓN MAQUINARIA

         E-mail: tecun-maq@grupotecun.guate.net
         TEL: (502) 334 6534, 331 1882, 3319783, 334 6517

         E-mail: lmendez@grupotecun.guate.net
         www.grupotecun.guate.net
         Empresa importadora y distribuidora de maquinaria agrícolas, herramientas, ferretería, bombas para pozo profundo, bombas para casas, plomería en general, maquinaría para madera, maquinaría hidroneumática, maquinaria para metales.

Empresa con 45 años en el mercado, importadores de toda clase de herramientas, maquinas e implementos agrícolas.

Maneja fuertemente las bombas de pozo aunque al parecer están “casados” con bombas de otros países. 

La mayor parte de sus insumos vienen de E.U., Taiwan, China, Italia y otras partes del mundo.

Empresa muy conocida en el medio, se manejan por áreas: agrícola, ferretería, casa, industrial. Trabajan un promedio de 180 gentes en la empresa. El aspecto de la empresa es de un negocio muy grande, con salas de  exhibición de sus productos muy amplias.

Se le mostraron los catálogos, realmente no manifestaron un interés  muy fuerte, posiblemente por ser una empresa muy grande tienen una amplia gama de proveedores,  el sistema de compra en el caso de bombas de pozo profundo es por pedido directo.

Algunas de las marcas que distribuye son  “Valsi”, motores: Mitsubishi, Franklin, Hitashi y algunas marcas Indias e Indues, que en algunos casos les han dado problemas.

Manifestaron un poco  mas interés en Bombas Suárez  debido a la excelente presentación de su catálogo.

Su fuerte en bombas son motobombas de presión para riego de 5, 8 y 10 caballos de fuerza y 11 caballos en diesel. Otro interés es la tubería de aluminio de 6” x 30 pies y de un espesor de 0.058

ACUERDOS:

 Les interesa información de motobombas de presión para riego de 5, 8 y 10 caballos

Solicitan información de tubería de aluminio de 6” x 30 Ft. espesor 0.058”

Solicitan información de las curvas de desempeño de las bombas de Suárez.

         PRAISA.

         ING. ALEXANDER SEROVIC.

         GERENTE VENTAS.

         E-mail: ventas@praisa.com
          www.praisa.com
         JUAN JOSE COLLADO C.

         GERENTE GENERAL

         Empresa con 8 años en el mercado dedicados a la instalación de equipos de vapor industrial, dirigido por el Ing. Alexander. Su mercado es todo Centroamérica, menciona que realmente es un mercado pequeño, que es de sobra conocida la baja industrialización de la región.

Se le explico las funciones de COFOCE y su funcionamiento, nos mencionó que era muy interesante lo que hace nuestra institución, se le mostraron todos los catálogos y realmente no le interesó ninguno ya que su mercado es completamente diferente.

Me mencionó que el gran problema de comercio con México son sus fletes y las maniobras que se realizan en la frontera con Guatemala, inclusive nos pidió que hiciéramos un llamado a las autoridades aduaneras para hacer algo con respecto a la agilización del transporte entre México y los países Centroamericanos, ya que el talón de aquiles para los países de Centro América que comercializan con México es el  flete, siendo muchas veces mas costeable, seguro y rápido  hacer las importaciones desde  Miami Florida.

En la entrevista el Ing. me expreso  que la mayor parte de los productos que importan son de características y usos muy especializados, traídos principalmente de E.U. y Japón, se le pregunto sobre el equipo que importa y simplemente me contesto que todo a lo referente a tubería, válvulas, medidores, trampas, calderas, etc. todo lo relacionado a vapor. 

Una de las principales marcas que maneja es  Taiko, válvulas que solamente consiguen en Japón.. Trabajan también en sistemas de automatización de  equipos de vapor antiguos que hay en la vieja industria de Centro América.

ACUERDOS:

COFOCE: Se compromete a localizar proveedores de los productos  relacionados con el manejo de vapor, que la empresa PRAISA requiere.

COFOCE: En  caso de  localizar alguna empresa  relacionada con el manejo del vapor, se lo hará  saber a la empresa PRAISA  y  esta lo comparara  contra el producto que actualmente compra.

         EQUISA

         ING.  CARLOS MARTINEZ UMAÑA

         GERENTE GENERAL

         TEL: 332 1539, 332 1043, 362 6084

         E-mail: equisacarlos@internetdetelgua.com.gt
         Empresa con 14 años en el mercado dedicado a la instalación de equipos y estructuras para almacén de  manejo y control de inventarios.

Nos atendió personalmente el Ing. Carlos, persona muy abierta, la que cuenta con una relación muy estrecha con los grandes almacenes de Guatemala, y principalmente con Pepsi Cola, empresa refresquera líder en Centroamérica.

Ha tenido malas experiencias con empresas Mexicanas, dedicadas a la fabricación de  estantería, particularmente con Metalintra de Querétaro, del grupo de Caprefasa, que a pesar de haber convenido y anticipado dinero para su pedido, le quedaron mal en tiempo y forma al grado de suspender todo el proyecto. Por lo que ahora solicita a COFOCE recomendar productores mexicanos con referencias y responsables.

Menciona que cuenta con proyectos muy importantes con la empresa  Pepsi Cola, así como  otros grandes almacenes, proyectos que no puede poner en riesgo de ninguna forma.

Actualmente sus importaciones las maneja de España, teniendo buena experiencia y calidad con ellos.

Trabajan por proyecto y me menciona que generalmente son bodegas y expendios de gran envergadura. Por lo que están muy interesados por productos como la estantería de bandeja económica , para empezar a comercializarla en  forma inmediata.

Además de su interés por el producto mencionado, mencionó que en el caso de Pepsi Cola , puede ayudar a COFOCE y Refrigeradores Nieto en sostener una entrevista con el Ing.. José Zanabria 477 3552 en Guatemala, en el caso que COFOCE no pudiera gestionar una entrevista con el Ing. por falta de tiempo. 

ACUERDOS:

COFOCE: Mandaría a la brevedad posible a la empresa EQUISA información sobre fabricantes de estantería en Guanajuato, solicitando que estas  le llamaran,  para ponerse de acuerdo sobre  especificaciones y  costos del producto.

EQUISA: En caso que COFOCE lo solicite  podría gestionar una entrevista con los ejecutivos de  Pepsi-Cola de Guatemala, para promover los refrigeradores de la empresa Refrigeraciones  Nieto.

REPORTE DEL DÍA 13 DE JUNIO DE 2001.

         PALETA.

         ING. YARA ARGUETA.

         GERENTE GENERL.

         E-mail: yara.argueta@gruposolid.com
         Es una empresa fabricante de pinturas, distribuidora de GLIDDEN y DUPONT, cuenta con 50 puntos de venta en Guatemala, 7 bodegas y su propio sistema de distribución.

De igual manera exporta a todo Centroamérica.

Comentamos sobre la pasividad de comercializar los productos de Caminos y Puentes, asunto que le pareció interesante, aunque ellos ya producen esos tipos de producto, pero comenta que son de un alto costo para la empresa y sus volúmenes de venta no son muy altos en comparación con los que tiene en sus demás líneas, por lo tanto contamos con un nicho de oportunidad muy interesante.

La empresa PALETA solicito más información sobre la pintura de trafico base agua y a la vez comento que debería de hacer una cotización con un producto de alto rendimiento y otro más económico, ya que las compras del gobierno  son muy competidas y no buscan las mejores calidades.

Requiere un productos que cuente con las siguientes garantías:

Producto para el Gobierno garantía de 4 meses.

Normal garantía 1 año.

Producto para las zonas residenciales garantía de 3 años. 

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara más información sobre la empresa, principalmente muestras para que la empresa PALETA, realice los análisis del producto.

COFOCE: Enviara las fichas técnicas de los productos.

COFOCE: Localizara una empresa que fabrique pintura TERMO-PLASTICA.

         GRUPO SOLID.

         ING. MICHEL ASCOLI.

         PRESIDENTE.

         E-mail: michel.ascoli@gruposolid.com
         ING. JUAN ANTONIO PAZ.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: juanpaz@infovia.com.gt
         ING. ARIEL KOLL-NESCHER.

         WHOLESALE.

         E-mail: ariel.koll@gruposolid.com
         La compañía esta formada por 3 departamentos:

La fabricación.

Comercialización.

Agro alimentos.

La empresa esta dedicada a la  fabricación de  pintura y la parte de comercialización la realiza la empresa PALETA, pero únicamente en pinturas, ya que también fabrican brochas para pitar diferentes superficies.

Cuentan con 4500 puntos de venta, las brochas son vendidas en gran parte de América por lo que sus consumos de materia prima son altos.

REQUERIMIENTO:

Pegamento epoxico natural blanca y negra para unir las cerdas.

Espátulas.

Lámparas.

Masking tape.

Lijas. 

Lamina de acero inoxidable para dar una mejor vista a la brocha en la unión de la madera y las cerdas.

La empresa SOLID solicito  apoyo por parte de COFOCE, para localizar a un representante en Los Ángeles ya que contamos con oficina en dicha ciudad.

La empresa SOLID cuenta con un permiso de explotación de 200 000 hectáreas de bosque, en las que existen todo tipo de madera, por lo cual están interesados en exportar madera a México, COFOCE comento que hay mucha necesidad de madera en Guanajuato principalmente para los artesanos, por lo tanto esta información será transmitida a la Dirección de Artículos de Regalos y Muebles.

ACUERDOS:

COFOCE: Apoyara a la empresa SOLID en la localización de un representante en la medida que se pueda.

COFOCE: Localizara las contra partes de las necesidades que actualmente tiene la empresa SOLID.

COFOCE: Investigara los fabricantes de pintura Automotriz y sus especificaciones ya que es un nicho de mercado de interés para la empresa SOLID.

SOLID: Enviara mas necesidades que pudieran requerir sus clientes o que fueran de interés en un mediano tiempo.

SOLID: En su área de Agricultura requiere de productos frescos para surtir a la cadena  comercial PRACE la cual cuenta con 7 tiendas.(piña, papa, tomate, mango, papaya etc).

         PROELCA

         STUART PRENTICE

        GERENTE GENERAL.

         E-mail: proelca@guate.net
         PROELCA es una empresa dedicada  a comercializar productos relacionados con la energía eléctrica, productos tales como:

Lámparas de cuarzo, lámparas de vapor de mercurio, fluorescentes para pared y exteriores, tipo industrial etc.

De igual manera fabrica algunos balastros.

Los productos de  interés fueron de las empresas IG y MULTICO ya que los productos que venden son principalmente de uso industrial e iluminación vial.

ACUERDOS:

COFOCE: Por no ser empresas que participaron en el proyecto de Generación de Oportunidades Comerciales, no se contaba con  toda la información necesaria de las empresas, únicamente se llevaba catálogo de cada una de ellas, por lo tanto el organismo se comprometió a enviar más información referente a las 2 empresas.

         CASA HERMES.

         BERNARDINO JOSÉ PAYERAS.

         JEFE DE SALA DE VENTAS.

         E-mail: hermesa@guate.net
         Anteriormente la empresa era una ferretería pero poco a poco fue cambiando el giro y actualmente ya es una empresa que se dedica a surtir todo tipo de productos para la construcción, tiene contactos muy importantes en el gobierno y participa en todas las licitaciones que se publican relacionadas con la construcción de viviendas.

Requiere productos como:

Estructuras para casas.

Muros secos.

Perfiles para aluminio, para el falso plafón.

Tejas.

Tabla yeso – tabla rey.

Productos para baño.

ACUERDOS:

COFOCE: Localizara proveedores de los productos requeridos.

CASA HERMES: Se intereso en la pintura de Caminos y Puentes.

COFOCE: Sugerirá productos para la construcción.

COFOCE: Enviara más información sobre la pintura de Caminos y  Puentes.      

           PINTURAS DE GUATEMALA.

          CARLOS BERTHET.

          GERENTE GENERAL.

          E-mail: pindegua@guate.net
         Es una empresa dedicada a la comercialización de pinturas y otros productos relacionados con la decoración, construcción y pintura actualmente no cuenta con una empresa que represente en el área de pinturas de trafico por lo tanto esta interesado en distribuir las pinturas de Caminos y Puentes, pero es muy importante contar con  productos con  calidad y de buen  precio. Por lo que solicita lista de precios de los productos puesto en Cd. Hidalgo 

De igual manera mostró interés por las espátulas de Cuchillería VILCHIS, ya que comenta que no hay muchos productos de este tipo que cuenten con la calidad requerida.    

ACUERDOS:  

COFOCE: Enviara información sobre la empresa Caminos y Puentes, así como muestras de espátulas de  la empresa Cuchillería VILCHIS.

COFOCE: Buscara mas empresas relacionadas con el área de la construcción y decoración, ya que en el sector de pinturas estaría completo con la adquisición de las pinturas de trafico.

PINDEGUA: Solicita más productos que puedan ser complementarios de las pinturas.

         PERFOPOZOS S.A. 

         JUAN JOSÉ COLLADO C.

         GERENTE GENERAL.

         TEL: 476 1412, 476 1413.

         Empresa especializada en la perforación de pozos profundos, así como instalación de tubería para agua, tratamiento de aguas e industria en general.

Solicita sostener una platica con los Directores de las empresas que COFOCE actualmente promueve .

Se comento la posibilidad de que maquinaran productos con su razón social de lo cual se le comento que considerábamos que no habría ningún problema para las empresas ya que actualmente estaban trabajando de esa manera con clientes en E.U.

Interesados en las 3 empresas: Industrias MAK, ALBRE, Empresas Suárez

ACUERDOS:

COFOCE: Promoverá la comunicación entre la empresa PERFOPOZOS S.A. y las empresas que promueve COFOCE.

         CANÍBAL COMUNICACIONES.

         E. JORGE SERRANO:

         DIRECTOR DE MARKETING.

         E-mail: canibalcom@hotmail.com
         Es una empresa dedicada a la publicidad y apoyos para al introducción de los productos en los mercados Centro Americanos. Comenta que es muy importante manejar productos con una imagen clara e identificando que son productos Mexicanos, ya que actualmente los productos de México se relacionan con calidad.

ACUERDOS:

CANÍBAL: Se comprometió a enviar más información relacionada a las normas de etiquetado que establece Guatemala para productos del Sector Metal-Mecánico.

CANÍBAL: Se compromete a enviar propuestas de trabajo para el apoyo en la promoción de las diferentes empresas del sector promovidas por COFOCE.

         LA BOMBA ROJA S.A.

         WALTER VELÁSQUEZ 

         JEFE DE DISTRIBUCIÓN.

         TEL: 334 2279, 334 6472.

          Es una empresa distribuidora de bombas de todo tipo, principalmente relacionadas con la hidráulica, su marca de bombas más importante que representa es RED JACKET PUMPS.

Solicita más información sobre los productos que se muestran en los catálogos, de las empresas ALBRE; Industrias MAK, SUÄREZ.

         Presento disculpas por no poder entrevistarse con mayor tiempo con nosotros pero le surgió un imprevisto.     

ACUERDOS:

COFOCE: enviara más información por fax de las 3 empresas que están relacionadas con el sector de interés del empresario.

REPORTE DEL DÍA 14 DE JUNIO DE 2001.

         RICZAR.

         JESSIE PAOLA. 

         DIRECTOR  DEL ÁREA DE ACCESORIOS.

         E-mail: jessiericza@guate.net
         Es una empresa fundada en 1997, representa a fabricas en equipos para cocinas industriales, hoteles, restaurantes, cadenas de comida rápida, panadería, carnicerías, supermercados e industrias.

Exporta actualmente a El Salvador, Honduras y en contadas ocasiones a México.

Importa productos de E.U, Francia, España e Italia.

Se presentaron los catálogos de dos empresas  Cuchillería VILCHIS y Refrigeraciones Nieto.

Mostró mucho interés por la empresa VILCHIS, principalmente por los cuchillos de mango de plástico, comento que es fundamental que la lamina este totalmente dentro del plástico ya que con esto la unión es mucho mas firme, y no se afloja esta. Con el uso.

En lo que se refiere a la empresa  Refrigeración Nieto, verán la oportunidad de negocio que pudría existir, ya que cuentan con una gran relación de negocios con las empresas fabricantes de refrescos y cervezas. Pidió mayor información para analizar costos, condiciones y saber cuales son las condiciones de desgravación por  la firma del Tratado de Libre Comercio entre los países  Centro Americanos y México.

ACUERDOS:

COFOCE: Revisara las condiciones arancelarias y de desgravaciones en el Tratado de Libre Comercio de los productos de interés de la empresa RICZAR.

COFOCE: Informara cual será la logística de distribución que seguirán las empresas.

COFOCE: Enviara muestras de la empresa VILCHIS.

RICZAR: Enviara mas información sobre su empresa y los productos que actualmente compra y son competencia de los presentados por COFOCE.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

Requiere laminas de acero inoxidable.

Productos que se ocupan en las cocinas industriales.

         EMBOCEN S.A.:    EMBOTELLADORA COCA-COLA.

         HUGO RENE CERMEÑO.

          JEFE DE COMPRAS.

         E-mail: hcermeno@panamco-tica.co.cr
         Comento 3 puntos importantes:

1. Actualmente la Coca-cola cuenta con una fabrica de refrigeradores en Colombia Panampo y de  esta planta surten todos los refrigeradores que requiere la empresa y han dejando de comprar a la empresa Fogel que es fabricante Guatemalteco. 

2. Conocen la marca Nieto, ya que han trabajado con estos refrigeradores de lo cual comentaron que su tecnología no era excelente y que tuvieron problemas   en cuanto al surtimiento de refacciones.

3. La desgravación de los productos de refrigeración son lentos ya que es gradual hasta dentro de 5 años.

Después se le mostraron los catálogos  del la empresa y  mostró interés por dos tipos de refrigeradores el REFL-50 y EBL-72 de los cuales, comento va a comprar 150  como prueba, de igual manera comento que si en Guanajuato contábamos con empresas que trabajarán en lona para espectaculares y en estampados pera los refrigeradores, yo comente que efectivamente la empresa Versaflex que se encuentra en Celaya lo hace y ya es proveedora de Coca-cola.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara información del costo y logística de transporte para los 150 refrigeradores.

COFOCE: Enviara información sobre el transporte de las muestras solicitadas de Refrigeraciones Nieto.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

La empresa Versaflex cuenta con un alto potencial en la zona.

Están dispuestos a recibir catálogos de empresas que pudieran ser proveedoras de Coca-cola Guatemala.

         HYDROSISTEMAS S.A.

         WALTER VAZQUEZ.

         JEFE DE DISTRIBICIÓN.

         TEL: 334 2285, 334 2279.

         Empresa con experiencia de 15 años en el mercado, dedicado al servicio, mantenimiento y distribución de : Bombas, Motobombas y equipo hidroneumático y todos los accesorios que implican su instalación como: mangueras, tubería, válvulas, cable, manómetros, etc.

Actualmente importan bombas de E.U. e Italia, los equipos de estos países son sumamente confiables según la opinión del Sr. Walter.

Son importadores y sus ventas básicamente las manejan de mayoreo, manejan  mantenimiento, refacciones  y servicio

Desplazan mas de 700 bombas sumergibles al año, importan  por contenedores, manejan 2 bodegas., en esta primera cita  inicialmente les interesó la marca Warson de Celaya por la excelente presentación  de este catálogo, por lo pronto requeriran cotizaciones a  este productor, para saber que tan competitivos son sus precios.

En el caso de importaciones de México Hidrosystemas manejarian su propia fletera, ya que como otros importadores se quejan de los problemas en las aduanas por lo que generalmente les resulta mas facil importar de Miami Florida.

Lo poco que conocen de las bombas mexicanas nos mencionan que en años anteriores era un equipo muy deficiente, tal vez barato pero de baja calidad, por lo que dejaron de importar bombas de México, obviamente se les explicó que ya estamos en una época de globalización y todos los sectores de México han entrado a elevar radicalmente la calidad de sus productos.

Anteriormente importaban cable de Condumex lo dejaron de hacer por los precios que no eran los adecuados.

Se les entregaron los catalogos de Warson, Albre y de Industrias Mak. Así como la lista de precios de esta última.

En el caso de Albre, no interesó tanto por el momento, insistimos sobre el tema de las válvulas y quedamos en que revisaría el catálogo.

ACUERDOS:

1.- Enviar lista de precios de  Bombas Centrífugas de alto Caballaje.

2.- Requieren bombas con motores Furnas.

3.-Requieren de cable para sus equipos por lo que les enviaremos información de productores de cable.

          PAISA.

          JUAN JOSÉ COLLADO C.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: ventas@paisa.com
         www.paisa.com
         Empresa con 20 años en el mercado de perforación de pozo profundo y equipamiento de pozos, manejan servicio, mantenimiento y refacciones. El 90% de sus requerimientos provienen de E.U.

Es el tercer importador y distribuidor mas fuerte de Guatemala, distribuye también en Honduras.

Tienen un desplazamiento de 20 bombas por mes en el caso de las bombas sumergibles, de las cuales maneja un inventario de un mes, en cuanto a las bombas de turbinas es un mercado muy limitado.

Importan tubería de México y E.U., por lo que nos solicito información de proveedores de tubería para pozo.

Menciona que en cuestión de : Cable, Motores y Válvulas ; México tiene excelente calidad, por lo cual también le interesaría sin ser una necesidad urgente.

 El gran problema que manifiestan es el tiempo de entrega, por cuestión de fletes, aduanas y demás, es muy incierto, su experiencia en México ha sido muy mala con respecto a los tiempos de entrega, no es confiable; en el caso de sus proveedores en E.U. tienen una puntualidad del 95% e inclusive mayor .

Otro de los beneficios que le dan los productores de E.U. es el plazo de pago que puede llegar hasta 6 meses.

Aproximadamente importan en bombas sumergibles $400,000.00 (cuatrocientos mil dolares al año)

ACUERDOS:

1.- Enviarles información de precios sobre los equipos que aparecen  en sus catalogos que nos entregaron, requieren lista de precios en la gama de medidas que PAISA maneja.

2.- Las Bombas que se les coticen que sean con motores Franklin

3.- Buscan bombas para drenajes en todos sus modelos.

         EQUISA.

         CARLOS MARTINEZ UMAÑA.

         GERENTE GENERAL.

         TEL: 332 1539, 332 1043.

         Empresa con 20 años en el mercado, manejan 2 divisiones: construcción y almacenamiento, se dedican a la construcción de la infraestructura en hierro, acero, etc.  

Importan estanterías pesadas y livianas (de las cuales tenemos fabricantes en Abasolo Gto.), provenientes principalmente de España  en un 90% y el resto de E.U..

Trabajan por proyecto, uno de sus principales clientes son: Pepsi de Guatemala

En cuanto a México han tenido muy malos resultados con empresas de Querétaro por incumplimiento aun habiendo anticipos y contratos de por medio. Las empresas son: Metalintra del grupo de Caprefasa

Aunque no se darán por vencidos buscan proveedores Mexicanos con referencias, en cuanto a la forma de trabajo Equisa entrega las especificaciones del producto por medio de archivos de auto-cad, las cuales se deberán de seguir al pie de la letra ya que la exigencia de sus clientes es muy alta y tienen poca tolerancia.

ACUERDOS:

1.- Informarles sobre empresas guanajuatenses productoras de estantería liviana o de bandeja

2.- Empresas de las cuales podamos dar referencias

3.- Lista de precios de medidas estándares.

REPORTE DEL DÍA 15 DE JUNIO DEL 2001.

         CEMACO

         LUIS MERIDA

         COMPRADOR

         E-mail: lmerida@cemaco.com
         Empresa con 11 años de existencias, dedicada a la venta de todo lo referente al hogar, desde línea blanca, electrónica, muebles de madera, vajillas, herramientas para casa adornos, cuadros, velas, alambre (eléctrico), utensilios para jardín, etc.

Tienen 5 sucursales en la ciudad de Guatemala, su nicho de mercado está dirigido a un nivel medio y alto. Estas almacenes se encuentran dentro de centros comerciales.

Tienen compradores por sección, por el momento el Sr. Luis Mérida será el contacto inicial y el distribuirá entre los otros compradores la información entregada como lo son los catálogos y precios.

Buscan empresas productores de toda índole para la decoración de la casa y cocina, buscan productos de calidad, actualmente sus productos vienen en un 80% de E.U. y el 20% de Europa principalmente.

Se les hizo entrega de catálogos: La Fabrica de Iluminación, Vilchis y Garden Light

Llevamos algunos promocionales de sus productos a COFOCE, para ser estudiados y identificar los productos Guanajuatenses puedan entrar con ellos. Mostraron una apertura total.

ACUERDOS:

Solicitan información de aranceles sobre los productos promocionados.

Precios puesto en frontera: Cd.Hidalgo Chiapas

Aclaración sobre precios de La fábrica de Iluminación.

Solicitan cundo menos de 20 a 30 catálogos de productos Guanajuatenses.

         EMBOTELLADORA SAN BERNARDINO S.A.

         RICARDO SAN PEDRO SUÁREZ.

         GERENTE GENERAL.

         TEL: 475 1401/02.

         Es una empresa embotelladora de refrescos su competencia es la Coca-cola y Pepsi-cola cuenta con un numero considerable de marcas, todas estas son locales.

Actualmente esta importando productos de México, el 100% son para proveeduría del  envase por ejemplo la tapa, etiqueta etc.

El comenta que la empresa proveedora de refrigeradores comerciales de su compañía es IMCA, fabricante de  Guatemala, el Sr. San Pedro Suárez  considera que es mejor contar con un fabricante local ya que con esto recibe un servicio mas rápido cuando existe  alguna reclamación o reparación, además de poder contar con refacciones en Guatemala. 

Se presentaron  catálogos de Refrigeraciones Nieto, el Sr. San Pedro Suárez  considera que esta empresa es una empresa importante en México duda que pueda competir en precio con su proveedora, se le hizo ver que la calidad de los refrigeradores de la empresa Nieto es muy alta y que cuenta con certificaciones de la empresa Coca-cola directamente de Atlanta, lugar donde se hacen las pruebas de calidad y operación, esto le llamo la atención y empezó a interesarle más el producto, de igual manera comente que en cuanto a las refacciones la empresa estaba interesada en localizar  un centro de reparación en Guatemala si los volúmenes de comercialización en Centroamérica fueran los adecuados y si esto no se diera los productos cuentan con una garantía la cual se respetaría.

El catálogo después de revisarlo se dio cuenta que la empresa a desarrollado nuevos modelos, de los cuales fueron de su interés.

ACUERDOS:

San Bernardito: Revisara los productos y precios del catálogo y enviara comentarios a COFOCE.

COFOCE: En caso de no recibir respuesta de la empresa San Bernardito en dos semanas deberá de contactar a la empresa para saber los resultados del análisis.

Oportunidades de Negocio:

Todos los productos que se utilizan en el proceso de envasado.

         BANCOMEXT.

         ALFONSO RAMÍREZ JIMÉNEZ.

         CÉSAR AUREOLES.

         ASISTENTES COMERCIALES.

         E-mail: bancomext@intelnet.net.gt
         Se comento de la nueva reestructura de COFOCE, así como las características del Proyecto Generación de Oportunidades Comerciales.

Se entregaron los catálogos de las empresas participantes en el proyecto.

Los ejecutivos de BANCOMEXT, nos informaron que los catálogos los iban a incluir dentro de su banco de datos.

Comentaron que no pueden promover los productos ya que esto tiene un costo, de la misma manera preguntamos que las oportunidades comerciales que se incluyen dentro de programa de BANCOMEXT en algunos casos no eran ni estaban soportadas, ellos informaron que  tienen como compromiso incluir 45 oportunidades mensuales por lo tanto no pueden ratificar estas.

Fuimos invitados a participar en Octubre a la Expo. Interfer es de carácter pluri-sectorial en la que BANCOMEXT contara con un pabellón. 

REPORTE DEL DÍA 16 DE JUNIO DEL 2001.

         ANTILLON.

         Carlos Ernesto Antillón.

         Gerente General.

         E-mail: antillon@antillon.com.gt
         Es la empresa más importante de Guatemala dedicada a la distribución de lámparas para interiores y exteriores.

Importa el mayor numero de lámparas y sus proveedores son de: China,  Estados Unidos,  Europa principalmente de Italia, Alemania y España..

Distribuyen marcas de productos tales como Philips, General Electric, Betichino etc.

Cuenta con 3 sucursales en Guatemala, además de trabajar con un sin número de contratistas y arquitectos.

El Sr. Antillon comenta que el producto de la empresa Fabrica de Iluminaciones cuentan con un muy buen trabajo de diseño, así como un gran cantidad de diseños, de lo cual puede ser muy interesante, de igual manera comento que sus compras son cada tres meses ya que se programa con anterioridad y prefiere contar con un inventario amplio para perder la menor cantidad de pedidos por falta de surtimiento.

Con respecto a la empresa  Garden Light comento que la empresa cuenta con producto interesante pero que existe mucho producto de china el cual llega a muy buen precio, pero cuenta con un problema el tiempo de surtimiento ya que en algunos casos no llega el producto cuando se requiere y eso no le gusta.

ACUERDOS:

COFOCE: Hablara por teléfono regresando de la Generación de Oportunidades Comerciales, para ver cual es el análisis que la empresa Antillon hará con respecto a las oportunidades de negocio que tienen las empresas Garden Light y Fabrica de Iluminaciones conforme a los precios CIF que les dejamos.

Antillon: Hára un análisis de los productos de las Garden Light y Fabrica de Iluminaciones, así como los productos que les interesa comercializar según el catalogo de productos que les fue entregados.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

Recopilar e identificar otras empresas que su giro sea iluminación.

         CELA S.A.

         Carlos F. Bonilla Durán.

         Gerente de Suministros.

         E-mail: carlos.bonilla@celasa.com
         La empresa es competencia de Antillon, pero además del giro de iluminación de interiores en residencias, también vende productos Industriales como transformadores, cajas de fusibles e instalación.

Es una empresa que acostumbra instalar sus sucursales en lugares cercanos a las tiendas de Antillon.

Participa en todas las licitaciones del Gobierno de Guatemala en las que requieren productos eléctricos. 

Se entregaron catálogos de las empresas Garden Light y Fabrica de Iluminaciones, los cuales van a analizar, de igual manera se comento sobre la empresa I.G. y Multíco las cuales cuentan con productos que son de interés para la empresa.

ACUERDOS:

COFOCE: enviara catálogo de las empresas I.G y Multíco para ver si son de  interés para la empresa CELA S.A.

COFOCE: enviara más información sobre las empresas Garden Light y Fabrica de Iluminaciones.

CELA S.A.: Presentara a su Consejo de Administración lo catálogos de las empresas presentadas por COFOCE, para que este analicé la posibilidad de comprar los productos.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

Es muy probable que sean de interés para CELA S.A. las empresas I.G. y Multíco.        

          FRITZ COMPANY

         VÍCTOR BARRILLAS

         E-mail: victor.barillas@fritz.com
         www.fritzcompañia.com
         GUATEMALA: 362 4131

         Empresa dedicada a todo a la logística y transportación de mercancías en Centroamérica, realiza los estudios y cotizaciones a diferentes clientes de pequeños  hasta de talla mundial, empresa que presume estar en todas partes del mundo.

Maneja cargas consolidadas y completas por contenedor

ACUERDOS: 

Promocionar entre compradores y productores de los servicios de la compañía Fritz, por ser especialistas en el medio del transporte.

         BANCO DE EXPORTACIÓN S.A.

         ERICKA PAOLA TOBAR.

         DIVISIÓN  DE MERCADEO.

         www.banex.net.gt
         Banco de la iniciativa privada dedicado fundamentalmente al financiamiento a proyectos de exportación.

Manejan instrumentos de financiamientos de cómo: Cartas de crédito, financiamiento a la pre exportación, a las ventas de exportación y a activos fijos siempre y cuando sean empresas exportadoras, teniendo a la vez el beneficio de las tasas en dólares.

En cuanto a información de mercado no están autorizados para distribuirla, en nuestra opinión es un banco tal como Bancomext sin el enfoque de banca de desarrollo; existen algunos instrumentos que este banco no usa tales como investigación de clientes y mercados, financiamientos a compradores de empresas extranjeras.

Nos mencionaron que manejan tasas en promedio del 16 % en financiamiento a las ventas.

         CAMARA DE COMERCIO DE GUATEMALA.

         JORGE BRIZ.

         PRESIDENTE.

         E-mail: info@camaradecomercio.org.gt 

         Presentamos nuestros agradecimientos por las atenciones que habían tenido con nosotros en la preparación de las agendas, además de informar los resultados tan positivos que habíamos tenido en este proyecto Generación de Oportunidades Comerciales.

De igual manera el presidente comento la importancia que tiene para ellos el que en próximos tiempos pueda visitar Guatemala nuestro Gobernados Juan Carlos Romero, acompañado con el Lic José Luis Romero, ya que han sostenido platicas con el Lic. José Luis y el se ha comprometido en visitar Guatemala en próximos tiempos asunto que nos informara para presentarlo al Gobernador.

La reunión fue muy productiva y establecimos como meta el utilizar aun más el convenio bilateral firmado entre  COFOCE y la CAMARA DE COMERCIO DE GUATEMALA.    

REPORTE DEL DÍA 18 DE JUNIO DE 2001

         TEMSA

         ING. CARLOS A. VÁSQUEZ.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: temsal@es.com.sv
         Empresa distribuidora de regular tamaño, con 14 años de experiencia,  tiene su departamento de ventas, servicio y refacciones; de equipos para agricultura como abonadoras, motobombas, compactadoras, molinos, bombas para pozo. Todos sus productos son importados.

Actualmente importa bombas de la empresa Valsi de Guadalajara (Bomba rotatoria),  importa otras de E.U., Colombia, España, Brasil (equipo agrícola) y otros equipos de Taiwán y China (Accesorios).

Maneja inventario de bombas traídas de México, especialmente de Valsi con la cual no ha tenido ninguna clase de problemas.

Los catálogos entregados fueron: Warson, Ind. Mak, y Albre, comento que tendría en cuanta para cualquier cotización a esta empresas guanajuatenses. Aunque aclaro que la comercialización de estos productos no es tan fuerte como en Guatemala. Tiene buena impresión de las empresas mexicanas

Personalmente no  observe expectativas de grandes compras, pero si por 2 o 3 unidades por pedido según lo comento el Ing. Carlos V.


ACUERDOS: 

 Tomaría en cuenta a las empresa Guanajuatenses para cotizar en un futuro próximo.

         SOVIPE COMERCIAL S.A. DE C.V.

         ENRIQUE VANEGAS.

         VICE-PRESIDENTE.

         JOSÉ ALBERTO CALDERÓN.

         GERENTE DE VENTAS.

         E-mail: sovipe@vianet.com.sv
         Empresa No.1 en la distribución de equipo de refrigeración comercial, con 30 años de experiencia, otros productos de su interés son: muebles en general para el hogar y aparatos eléctricos y electrónicos.

Manejan 8 tiendas y distribuidores , según información de ellos manejan aproximadamente el 90% del mercado en refrigeración comercial.

El total de sus productos son importados : de E.U., Europa, Taiwán, China; dirigidos a un mercado de clase media y baja.

Desplazan aproximadamente 900 refrigeradores al año, la mayoría de la marca Austriaca AHT y Fogel (la cual compran en Guatemala al fabricante)

Los productos de Nieto le fueron muy atractivos, de inmediato revisaron  la lista de precios y les pareció adecuada para sus necesidades, piensan en cotizar muy pronto con el fabricante.

Se interesó por empresas productoras de muebles económicos.

ACUERDOS: 

Solicitarían a la brevedad posible mayor información sobre precios CIF.

Si es que tenemos muebles económicos estarían en espera de esa información.

         CAMARA DE COMERCIO E INDUSTRIA DE EL SALVADOR.

         ROXANA IRAHETA DE RAUDA.

         GERENTE DE RELACIONES DE NEGOCIOS.

         FRANCISCO JOSÉ MARTINEZ SERMEÑO.

         PROMOCIÓN DE NEGOCIOS.

         E-mail: fmartinez@camarasal.com
         Es un organismo independiente del Gobierno de El Salvador.

Se encuentra dividida en 6 sectores:

Servicios, Transporte, Agropecuario, Turismo, Comercio, Industria, Empresarias, Exportaciones.

Organismo fundado desde 1915, dedicado entre otras cosas apoyar a los empresarios de los diferentes sectores que se interesen en realizar inversiones encaminadas a impulsar programas de fomento de exportaciones y creación de empleos.

Organizar, representar y dirigir a los empresarios Salvadoreños de los diferentes sectores productivos del país, mediante una Junta Directiva (Consejo).

COFOCE: Comento la importancia que es para el organismo contar con Cámaras de Industriales, en los países que COFOCE visita ya que establece lazos de comunicación y negocios en ambas vías, de igual manera dimos las gracias por el apoyo que COFOCE ha recibido por parte de la Cámara en la elaboración de la agenda de trabajo por realizar.

Solicitamos entrevistarnos con el Presidente de la Cámara el próximo día 22 de junio después de terminadas las visitas a las empresas, con el fin de informar los resultados obtenidos, así como los acuerdos establecidos.

Después de l protocolo comentamos que el pasado día 14, 15 de Junio del presenté con la visita del Lic. Vicente Fox. Inician tiempos de trabajo conjunto, de igual manera se nos informo que el Lic. Francisco Jiménez había estado en El Salvador y que se entrevisto con un número considerable de empresarios principalmente del sector alimentos.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara las oportunidades comerciales con las que cuenta el Estado de Guanajuato, así como su oferta exportable, con el fin de que estas sean publicadas en su revista bimestral.

La Cámara: Se compromete a apoyar a COFOCE en la promoción de la Expo Metal-Mecánica y Expo Agroalimentaria, demás de promover una visita con empresarios a Guanajuato.

COFOCE: Apoyara en la promoción de los eventos internacionales que se lleven acabo en El Salvador y sean de interés para los empresarios de Guanajuato, además de apoyar a la Cámara en la elaboración de agendas cuando esto lo requiera. 

         PROTECNO S.A. de C.V.

         ING. GUSTAVO A. POCASANGRE.

         GERENTE DE PRODUCCIÓN.

         E-mail: gpocasangre@navegante.com.sv
         Es una empresa dedicada a la fabricación de  equipo de fumigación portátil y rociadora de fumigación.

Comenta que son los lideres a nivel Centroamericano, que actualmente exporta a Guatemala, Honduras y Nicaragua, ya a tenido negociaciones con empresas Mexicanas y que su producto a sido bien aceptado en el mercado Mexicano.

Esta interesado por los tornillos de BAMSA, principalmente de tuercas de latón diámetro 6 hexagonal, remaches niquelados 4 x 29, arandela niquelada 4.3 x 9 x 0.8, arandela galvanizada 10.5, tornillos M 8 galvanizado, de todo lo anterior enviara fichas técnicas.

De igual manera presento varios productos, los cuales importa actualmente de China, Japón, Europa, Taiwán.

Principalmente los productos requeridos son.

Plásticos: Polietileno, Polipropileno.                       150 toneladas.

Latón y Hierro.

Inoxidable 304                                                          400 a 500 tubos.

Barra de acero estirada en frío                                  25 toneladas.

Hierro plano                                                              25 toneladas.

De todo lo anterior entrego muestras.

ACUERDOS:

COFOCE: Localizara a empresas interesadas en estos productos.

COFOCE: Enviara a PROTECNO información sobre  la ExpoMetal-Mecánica y Expo Agroalimentaria.

PROTECNO: Enviara las fichas técnicas de los productos.

         LINEAS DE TRANSPORTE CONSOLIDADO S.A. de C.V.

         BERNARDO E. WALZER.

         DIRECTOR.

         E-mail: LTC@telrmovil.com
         Presento una propuesta de transporte consolidado, además de informar cuales son los Puertos y Aduanas mas recomendables para trabajar en El Salvador.

En el Pacifico ---- Acaputla. 

En el Golfo --------- Puerto Quetzal, pero es del lado de Guatemala y posteriormente, deberá pasar la aduana de Guatemala por Achadura..

Existen 4 Aduanas principales entre El Salvador y Guatemala:

Achadura --------- los que pasan por Ciudad Hidalgo normalmente usan esta Aduana.

San Cristóbal-------- no muy usada.

Chunicana----------- instalada en el centro de El Salvador.

Alguiatu-----------     

         SILVANIA: 

         JOSÉ E. SALGUERO.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: Silvana@ejje.com
         Es una franquicia de SILVANIA Internacional, la cual esta en E.U. y sus oficinas regionales se encuentran en  Costa Rica la cual atiende Centro América y México.

Es una empresa dedicada a todo lo referente a lámparas y focos no hacen instalaciones, sus lámparas principalmente son de uso industrial, exteriores  e iluminación urbana.

Cuentan con productos como balastros, tubos fluorescentes, lámparas flor HID, Electromac etc.

Su forma de comerciar es visitando a sus distribuidores y participando con estos en las diferentes licitaciones publicadas en el Diario Oficial de El Salvador.

Se presentaron catálogos de las empresas Fabrica de Iluminaciones y Garden Light de los cuales le causaron muy buena impresión principalmente la empresa Garden Light ya que es una empresa que se ajusta más a el mercado que actualmente esta atendiendo.

ACUERDOS:

SILVANIA: Sostendrá una junta con su gente del departamento de ventas para ver la posibilidad de vender los productos presentados.

SILVANIA: Analizara  los precios presentados, para ver su posibilidad de venta en el mercado de El Salvador.

COFOCE: Seguirá teniendo contacto con la empresa SILVANIA para resolverle todas sus dudas con respecto a los productos presentados, es conveniente enviar muestras.

COFOCE: Enviara información sobre el TLC firmado entre países de Centro América y México.          

         AMANCO 

         ING. FREDY ESCOBAR.

         GERENTE DIVISIÓN INGENIERÍA AGRÍCOLA.

         E-mail: fredyrene_escobar@nuevagroup.com
         Grupo empresarial dedicado principalmente a la construcción de casas habitación y obra civil (urbana), a la construcción de infraestructura agrícola,  empresa fundada hace 16 años, lider en El Salvador.

Se está creando una empresa nueva la cual tendrá como objetivo la construcción y equipamiento de pozos y su conducción.

Se mostró el Ing. interesado aunque no serán pedidos de inmediato, llevará cuando menos 3 meses en lo que ponen en marcha el nuevo negocio. Aunque ya se está haciendo todo lo necesario para ello, y por lo pronto están buscando las mejores opciones para conseguir sus insumos.

Se interesaron por las bombas Warsón y Ind. Mak, se le entregaron catálogos asi como el de Albre, de la cual nos se mostraron tan interesados.

ACUERDOS:

El Ing. Escobar solicitará pronto mayor información sobre los equipos

         CASA ALIMEX S.A. DE C.V.

         LIC. JOSÉ MENA DUQUE.

         GERENTE DE MERCADEO.

         E-mail: alimex@es.com.sv
         BETTINA ALEXIA FALKENBERG.

         GERENTE ADMINISTRATIVO.

         ROBERTO COREAS CIERRA.

         GERENTE DE VENTAS.

         Empresa dedicada a la construcción de infraestructura urbana y distribuidora de materiales para la construcción. empresa con 37 años dentro del mercado.

Sumamente interesado en la malla ciclónica, alambre de púas, alambre para viñedos.

Serán en la próxima visita donde se les de mas información sobre la empresa: Acerocentro, 

El 70% de sus importaciones las hacen en México y el resto de E.U.

Se les dejó catálogos de : Ind. Mak, Warson

REPORTE DEL DÍA 19 DE JUNIO DE 2001.

         ALMACENES VIDRI S.A 

         ANTONIO BENAVIDES

         JEFE DE COMPRAS AL EXTERIOR

         TEL: (503) 271 4033, 271 3388.

Empresa con 43 años en el mercado, dedicado a la distribución y venta de : tornillo ferretero, bombas, muebles para baño, herramienta casera y residencial, máquinas para jardín, lamparas, carretillas, motores para lanchas, compresoras, láminas de asbesto y aluminio y en general todo lo necesario para la construcción, están en alianza con ACE HOME CENTER, cuentan con 9 ferreteras, 400 empleados. Son líderes en el mercado de ferretería..

Aunque están en alianza con ACE H.C. están autorizados para comprar otros productos de forma independiente.

Por lo pronto están interesados en lámparas de Garden Light y La Fábrica de Iluminación.

ACUERDOS:

Solicitan mas información con respecto a precios CIF El Salvador.

Quieren saber de G.L. si cuenta con  otros terminados y modelos.

Sugiero que para esta empresa, hablar nuevamente de Guanajuato para reforzar lo platicado, aunque vi interés en el producto, el Sr. Antonio Benavides lo observe con demasiada carga de trabajo y de productos por evaluar, ya que ellos proponen en comité los productos que les interesan comprar.

         DISTRIBUIDORA EUROPA S.A. DE C.V.

         LIC. ROBERTO SALVADOR SAMOUR.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: disteuropea@navegante.com..sv
         Empresa con 6 años en el mercado, dedicada al empaque y distribución de productos selectos siendo sus clientes : restaurantes de alta cocina, como la italiana, francesa y española.

Sus importaciones las realiza de E.U. y  Europa, compra en algunas ocasiones a granel y el lo empaca en El Salvador en su empacadora propia que dice ser pequeña..

ACUERDOS:

Busca productos como los de la costeña: salsas, chiles, cacahuate, encurtidos, mayonesa, mostaza, pasa, ciruela, aceituna, higo en albímar, garbanzo, guisantes, chicharo, champiñones.

Todo lo anterior en diferentes presentaciones.

Solicita clientes y productores en el sur de México.

         NEGOCIOS INTERNACIONALES

         ANY HERRERA.

         JEFE DE COMPRAS DE FERRETERÍA.

         E-mail: aherrera@negociosinternacionales.com
         www.negociosinternacionales.com
         LIC. RENÉ ANTONIO SÁNCHEZ.

         GERENTE DE VENTAS.

         E-mail: rsánchez@negociosinternacionales.com
         ING. JORGE ALBERTO DUARA SAFIE.

        GTE. DE MERCADEO Y VENTAS LICORES.

         E-mail: jads@negociosinternacionales.com
         Empresa con 37 años en el mercado en ferretería, y 40 en el área de abarrotes, importa sus productos de todas partes del mundo.

Actualmente importan 25 contenedores mensualmente, tiene 90 empleados y 7 bodegas de distribución. Compran productos de la marca Orión, marca de sanitarios producido en Irapuato por Procemex  y hacen sus compras por la comercializadora de Procemex

Algunos de sus productos viene con su propia marca (maquila) ciertos productos y la mayoría de sus productos vienen con la marca del productor.

Nos comentan que en éste momento han tenido un auge extraordinario en el caso de todo lo relacionado a la construcción debido al desastre del terremoto que sucedió en El Salvador.

Por el momento nos solicitaron información de todo lo que implique la construcción:

Tela de gallinero, teja, tubería, láminas de asbesto, láminas de zinc y aluminio, palas, herramientas en general, sanitarios, polines, accesorios eléctricos, grapas, accesorios de cañería, etc.

ACUERDOS:

Solicitan información en carácter de urgente  de todo lo anterior, precios, tiempos de entrega, etc. 

En la cuestión abarrotera: solicitan licores, específicamente tequila, existe oportunidad para el  Tequila Real de Penjamo.

La empresa participara en la  Expo Construye de Guadalajara.

REPORTE DEL DÍA 20 DE JUNIO DE 2001.

         PRECO.

         ING. JUAN CARLOS ALARCÓN.

        GERENTE DE COMERCIALIZACIÓN.

         E-mail: jc.alarcón@telesal.net
         Empresa con 30 años en el mercado de proyectos de vivienda  en todos los niveles, manejan exposición de productos para   baño desde el económico hasta el de lujo, precisamente en este rubro compran la marca Orión el cual es fabricado en Irapuato por la empresa Procemex y mediante su comercializadora. 

Compran actualmente a Imperquimia, Porcelanite.

Están creando un área donde se manejarán proyectos de señalización debido a sus excelentes relaciones con las principales constructoras del país y con el gobierno. El año pasado se reunió con Grupo  de Comunicación Vial del D.F.

Frecuentemente entran a licitaciones con gobierno y iniciativa privada o entran también como subcontratistas de las grandes constructoras.

Se le dejo catalogo de Caminos y Puentes Federales.

Importan productos de los cuales está interesados que les coticen:

1.- Aditivos para concreto

2.- Impermeabilizantes

3.- Recubrimientos epóxicos (resinas)

4.- Sello de polioletano

5.- Ojos de gato para carretera

ACUERDOS:

Mencionó que se comunicaría de forma inmediata a la planta de Caminos y Puentes Federales.

         INGASA

         LIC. JOSE ANDRÉS SALAZARRC.

         GTE. ADMINISTRATIVO

         E-mail: jasalazar@sv.cciglobal.net
         Industria Galvanizadora S.A. de C.V. 10 años en el mercado, empresa que pertenece a IMSA de Monterrey, importan de Guatemala que su matriz, aunque pueden opinar sobre los productos que les interesa comercializar, las compras las deciden en Guatemala.

El 95% de su producto lo importan de México, productos de : Acero, Multipanel, Baterias LTH, todo lo que es productos galvanizados, laminas de aluminio, lozacero para piso.

Importa normalmente de 25 a 30 contenedores de 20 toneladas cada uno por mes, por el momento a llegado a 50 debido a los terremotos que ha sufrido el país.

ACUERDOS.

Son distribuidores de mayoreo, por el momento se interesa por el tornillo de BAMSA, nos entrego muestras para presentarlas a la empresa.

Esperan que la gente de ventas de BAMSA se comuniquen con ellos y posteriormente con INGASA en Guatemala que es el centro de decisiones para Centroamérica, con:

Ing. Herber Alvarado o Lic. Miguel Giorgias al (502) 636 0620

         MAYOREO HERNÁDEZ.

         SRA. MARLÍN HERNÁNDEZ.

         E-mail: nano966@hotmail.com
         Empresa dedicada a la distribución de Dulces y confitería, pañales y medicinas como mejorales y alka seltzer, empresa afectada gravemente pro los sismos donde perdieron el 80% de sus bienes.

Área Agroalimentos, buscan dulces mexicanos muy populares que a la venta de tengan precios aproximados de 3 a 5 pesos. Presumen de tener  los canales de distribución, equipo de distribución y el conocimiento del mercado.

Buscan productos como de la marca: Sonrics, De la Rosa, o los que les podamos sugerir, siempre y cuando sean muy económicos.

Buscan proveedores mexicanos que por el momento les puedan proveer de cantidades pequeñas y medianas en fletes consolidados.

ACUERDOS:

Informarles sobre productores de dulces populares y económicos.

Información sobre pañales económicos.

Información sobre medicina básica (económica).

         ADOC S.A.

         ING. LEO XAVIER FLORES.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: teneria@adoc.com.sv
         Es la empresa más importante y grande de Curtiduría de cuero en El Salvador, la empresa curte todo tipo de cueros, como la Novo, Napa etc.

Los países proveedores de cuero de la empresa ADOC S.A. son principalmente de Brasil, E.U. y proveedores locales en Centroamérica, curte 350 cueros diarios, además que su producción de pares es de 6000.

Los productos Químicos que utiliza para sus procesos, son principalmente comprados en: Holanda contando con una distribuidora en E.U. la marca es Stal.

En E.U. en Masachsen.

Bayer, Direya.

Actualmente esta negociando con la empresa Mexicana Quim (en León).

De igual manera menciono que sus consumos de Cromo son aproximadamente de 10 toneladas.

Únicamente produce cuero para su empresa ADOC la cual fabrica zapatos para todo el país, este zapato es el mas comercializado en El Salvador, el Ing. comenta que es un buen momento para poder empezar a expandir su mercado actual en el cuero, ya que cuenta con capacidad de producción.

La venta a un tercer comprador al igual que exportar su producto le es interesante.

Se presento el catálogo y muestra de piel curtida con los productos de la empresa Quimex  las cuales le sorprendieron ya que al tocarlas comento que la piel quedaba muy manejable, suave y no se rompía al doblarse.

ACUERDOS:

COFOCE: Coordinara con Quimex para enviarle muestras de los productos que fabrica.

ADOC S.A.: Enviara un comunicado de solicitud de muestras a la empresa Quimex.

COFOCE: Coordinara con la empresa Quimex después del envío de las muestras a EL Salvador la posibilidad de enviar a  en técnico para el apoyo en al aplicación y asesoría de su producto.

ADOC S.A.: Enviara los productos que actualmente está utilizado en sus procesos después de recibir las muestras de la empresa Quimex.

ADOC S.A. y Quimex.: Enviaran entre ellos su Perfil de Empresa.

COFOCE: Apoyara a ADOC S.A. en al logística de envío de producto a México.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO: 

Se intereso por las Bombas de Pozo profundo: Industrias Mak y Empresas Suárez. 

         FREUND.

         SIGFREDO VELASCO.

         GERENTE DE MERCADEO Y COMPRAS.

         E-mail: sigfredov@freundsa.com
         NELSON VALLES.

         GERENTE DE PRODUCTO.

         E-mail: nelsonv@freundsa.com
         Es un Almacén Ferretero, que cuenta con 87 años en el mercado, forman parte de la empresa 12 sucursales instaladas en todo el país.

Cuenta con un departamento de ventas 

El área de compras se encuentra dividido en 5 sectores:

Herrajes.

Pinturas  (Son distribuidores de Sergwin Wilians)

Productos Eléctricos.

Eléctrico.

Construcción.

Hogar.

Cuenta con 3000 productos de línea y el 45% de sus productos son importados.

En el sector de la construcción compra sus productos a las siguientes empresas:

CONICA.

ACEROS S.A.

INETI.

DIDELIO.

DIACERO – Mexicana.

Se entregaron catálogos de las empresas Cuchillería Vilches, Fabrica de Iluminación, Bamsa, Garden Light, Acero Centro, además de mostrar los catálogos de las demas empresas de las cuales no se intereso.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara precios CIF. Ciudad Hidalgo de todas las empresas interesadas.

COFOCE: Enviara 2 juegos más de catálogos para que se presenten al Consejo.

COFOCE: Enviara  información sobre todas  las empresas que estén relacionadas con el sector ferretero del estado de Guanajuato.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

La empresa FREUND requiere de productos de limpieza tales como escobas, trapeadores, mechudos. Productos de plomería, herrajes, iluminación, aluminio para plafones etc.

En productos para la construcción sus necesidades son:

Hierro corrugado 3/8 ½.

Hierro liso ¼.

Alambre galvanizado 10” 12” 14” 16” 18” 22” 24”

Tubería ½  4”                           Compra en Topeza en Guatemala.

Maya ciclónica.

         ALUMINIO DE CENTROAMÉRICA  S.A. de C.V.

         ING. SIGFREDO OCHOA GOMEZ.

         GERENTE DE VENTAS Y MERCADEO INTERNACIONAL.

         E-mail. aldeca@sal.gbm.net
         Es una fabrica extrusora de aluminio, sus proveedores son de México – Nacobre, cuenta con 40 años en el mercado.

Fabrica principalmente productos como perfiles arquitectónicos, cancelería y quieren empezar a ingresar en el mercado de productos industriales, tales como en perfiles para refrigeración   etc.

Cuenta con tiendas propias una en cada país Centroamericano y estas tiendas venden al menudeo una serie de productos relacionados con el aluminio tales como tornillos, pegamento, herramienta etc.

El nombre de las  empresas distribuidoras es Aluminio Centro del Salvador, Guatemala, Honduras, Costa Rica.

Se presento catálogo de la empresa BAMSA del cual fue de su interés.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara más información sobre la empresa, precio CIF Ciudad Hidalgo y se contactara con el Ing. Ricardo Hernández al teléfono 2269800 Gerente de las tiendas distribuidoras.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

Ver cuales son las necesidades de producto para las empresas distribuidoras.      

REPORTE DEL DÍA 21 DE JUNIO DE 2001.

         DIAZ COLOCHO HERMANOS.

         ING. JUAN DIAZ COLOCHO.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: diazcolocho@telesal.net
         Empresa con 40 años en el mercado dedicado al área de Luminarias y Accesorios para automóvil. En lo referente a luminarias están enfocados al área comercial, residencial e industrial.

La empresa  esta dirigida por dos hermanas en que el Ing. Juan D. Es el encargado del área de luminaria o iluminación, buscan proveedores con mucha lealtad porque sucede con frecuencia que corrompen las  distribuciones por tratar de vender mas y finalmente es el mismo mercado

Importan aproximadamente $250,000 dólares al año de E.U. y en menor cantidad de otros países.

Conocen el producto mexicano, a ellos mismos les llegan productos de marcas americanas fabricadas en México, y son trianguladas por E.U. (Miami); como productos de la marca “Marco” de la empresa HUBBELL.

Están muy interesados en 4 modelos básicamente,  se presumen como el distribuidor mas importante de el Salvador , con la exposición de lámparas mas importante del país, atienden hoteles y centros comerciales

Nos comentan que los taiwaneses, chinos y brasileños son muy agresivos en su forma de vender, por decirlo de alguna manera : toman el telefono les hablan y al día siguiente están aquí.

Se le dejo parte del Catálogo y sus tarjeta de : F.I. y G. L.

Los modelos por los que se interesaron de Garden Light fueron:

1.- GL-042 par 30-38 , desean saber sí éste va al ras de la tierra

2.- GL-068/R cotizar con vástago y sin vástago

3.- GL-074

Modelos de La Fábrica de Iluminación:

1.- H-OO2 P/Hotel en una modalidad swing, que se pueda mover hacia los lados

2.- 0047 , en una modalidad de esquinero (en el piso y de mayor altura)

3.- LME 04

ACUERDOS:

Información sobre aranceles para todas las líneas

Información sobre la logística sobre transporte y aduanas

Solicitan la información exclusiva y total del producto en el Salvador

Existen diferentes acabados: colores y texturas y watts

Sobre que aduanas recomendamos trabajar

Precios CIF el Salvador

Pedidos mínimos

Primera negociación y crédito

G.L. y F.I. estarán en ANFAR?

Existen refacciones y reposición de producto dañado

Venden pantallas en forma individual (sin la lámpara)

OPORTUNIDADES COMERCIALES:

1.- Garden Light

2.- Fábrica de Iluminacón

En lo referente a  accesorios de automóvil solicitaron a COFOCE sobre fabricantes de :

1.- Loderas o salpicaderas

2.- Faros de halógeno

3.- Parrillas

4.- Emblemas

5.- Calcomonias y emblemas

6.- Alfombras

7.- Y todo lo referente a accesorios para automóvil y camión

En este rubro sus importaciones vienen de E.U., Europa y China.

Esta persona es parte del Consejo de la Cámara de Comercio y nos invitó a participar en las expos que se organizan en el Salvador de carácter internacional.

         CASA AMA S.A. DE C.V.

         ING. EDUARDO A. NADAL.

         GERENTE  GENERAL.

         E-mail: casaama@salnet.net
         Empresa líder en El Salvador en la instalación de equipos de Alta Tensión, tienen 50 años en el mercado,  presumen tener el 90 % del mercado de alta tensión en el pais.

Sus importaciones en transformadores en el 2000 fueron de $600,000.00 USD, importa $90,000.00 mensuales en cables.

Empresa que instala y da servicio que es lo que los ha hecho fuertes, hace todo el servicio completo de instalación y maneja su propio inventario insumos necesarios para llevar a cabo sus proyectos de alta tensión.

De México a importado cable 5/16 y productos de la marca Prolec, ha tratado de establecer contactos con IUSA pero aun no ha logrado el trato de su agrado, menciona que México tiene muy buenos productos en la actualidad pero aun tiene cierta fama de incumplidos.

ACUERDOS:

Transformadores.

Cable de alta y baja tensión

Tubería de aluminio, galvanizada y EMT

Controles, arrancadores, pánales, etc.

Luminarias de poste urbano, bodegas y oficinas

Todo lo referente a alta tensión

No se le dejo ningún catálogo por no traerlos en esta misión comercial

Está dispuesto a viajar de forma inmediata a ver productores en México, cree que tendría ventajas para su empresa el tener proveedores mexicanos.

OPORTUNIDADES COMERCIALES:

1.- I.G.

         ASOCIACIÓN SALVADOREÑA DE INDUSTRIALES.

         CONTACTO: LIC. CLAUDIA DE IBÁÑEZ.

         GERENTE DE MERCADEO.

         E-mail: mercadeo@asi.com.sv
         Plática con el Dir. Ejecutivo Jorge Arriaza, Gte. General lic. Luis Carlos Rivera, Gte. De Mercadeo Lic. Claudia de Ibáñez.

Se habló de lo que es COFOCE , su misión, objetivos, alcances, proyectos, relaciones con otras cámaras en otros países, y los convenios de colaboración.

Hablamos sobre intercambio comercial con diferentes países y el fomento a las exportaciones que debemos de hacer para Centroamérica.

Se les hizo entrega del folleto de COFOCE haciéndoles mención de cuales son los servicios.

Se les mencionó de la buena experiencia que se ha tenido con Guatemala a partir del convenio.

Cuando hablamos sobre que productos sería importante hacer intercambio comercial ellos nos manifestaron: que buscaban productos complementarios, definiendo estos como productos que no hagan competencia a su industria, obviamente sabemos que esto de alguna manera no es posible ya que esto se puede dar por cualquier otro lado y mas ahora con la globalización.

ACUERDOS:

1.- Los invitamos a celebrar un convenio de colaboración entre ASI y COFOCE

2.- Los invitamos a visitar COFOCE en Guanajuato

3.- Quedamos en darles información sobre COFOCE Chiapas

4.- Recibimos 2 directorios industriales del El Salvador

5.- Quieren ellos información de “Productos Complementarios”

REPORTE DEL DÍA 22 DE JUNIO DE 2001.

         IMFICA S.A DE C.V.

         ING. GEORGE EYDEN MC CARTHY

         GERENTE DE PROYECTOS

         E-mail: imfica@navegante.com.sv
         E-mail: georgemcc@hotmail.com
         Empresa con 32 años en el mercado dedicados a la instalación de infraestructura eléctrica de alta tensión.

Son importadores de: herrajes, de alta y baja tensión, tornillería, cruceros, tirantes, almohadillas, espigas, estructuras para subestaciones, torres para tendidos eléctricos y telecomunicaciones, clevis y todo lo relacionado con la herrajería en general para alta tensión.

Solamente tres empresas como ésta en El Salvador, ellos están en todas las licitaciones de infraestructura eléctrica.

La nuevo área que desean entrar es a la señalización dada sus contactos con el gobierno y las empresas constructoras. Y mas ahora que El Salvador entró a un libre comercio con México donde están conscientes que deben mantener y aumentar su infraestructura carretera.

ACUERDOS:

1.- Solicitan información sobre productores de cable de alta tensión

2.- Solicitan información sobre productores de herrajes para torres de alta tensión

3.- Ellos llamarían a Caminos y puentes sobre detalles de pintura

4.- Solicitan información de MEBA que se encuentra en Celaya

Sugiero establecer contacto lo mas pronto posible si es que ellos no lo hicieran

         LIDO

         LIC. MOISÉS MENDOZA ORTIZ

         DIRECTOR DE MERCADEO Y VENTAS

         TEL: 274 0800, 274 8941

         Empresa con 49 años en el mercado, sus productos son la galleta y el pan de caja, (lo que nosotros llamamos “Pan bimbo”,  su competencia directa y mas fuerte es precisamente BIMBO, que ha empezado a desplazar su producto.

Su intención es entrar a vender al mercado Mexicano, esta empresa nos la estén enviando debido a que nosotros hemos hablado de : reciprocidad entre los dos países, fomento al intercambio comercial, esto lo hemos dicho con la finalidad de que debemos de coperar en ambos sentidos y nos den entrada a nuestros productos.

Actualmente exporta a los Estados Unidos, trabajan aproximadamente 500 personas, su slogan es: “Yo de Lido no me olvido”,  están en proceso de certificación ISO 9000, comentan que ellos venden “Nostalgia”, en E.U., y están decididos a entrar a México a vender sus productos de la linea de galletas.

ACUERDOS:

1.- Información sobre posibles distribuidores

2.- Información y contacto de COFOCE en Chiapas

3.- Información sobre cámaras de comercio en Quintana Roo y en general los estados del sur.

4.- Nos enviaran su currículum  de la empresa y muestras

         LESSER S.A. DE C.V. REPRESENTACIONES

         JORGE E. ROBERT

         REPRESENTANTE

         E-mail: lessersa@unete.com
         Empresa de representaciones  con 57 años en el mercado, promueven productos extranjeros para El Salvador, manejan una plantilla de 7 agentes representantes, con una plantilla total de 25 personas, manejan área en especial a la distribución de ropa.

Una de sus representaciones es American Standard, Ronhae, etc., su actividades principales son: promover, negociar en base a las reglas del productor, levantar pedidos, cobrar, dan el servicio al cliente como: aclaraciones, devoluciones y todo la coordinación de las ventas. Manejan todos sus pedidos FOB PLANTA O PUESTO EN CD. HIDALGO.

La comisión manejada por LESSER es del 5 al 7% dependiendo del tipo de producto, esto es en cuanto a su desplazamiento.

Su interés principal es la representación de productos de : La Fabrica de Iluminación y MEBA.

Están dentro de la Cámara de Representantes de El Salvador, están en el consejo, ésta persona fue muy enfática que el mercado es tan pequeño en El Salvador que se tienen que dar exclusividades, de lo contrario no funciona, ellos están de acuerdo en que se les de la representación exclusiva de un producto o no, pero aconsejan no corromper el mercado.

ACUERDOS:

1.- Enviarles mayor información y catálogos de “La Fábrica de Iluminación”

2.- Enviarles información de MEBA

          DYMEL

         ING. JULIO E. VEGA

         VICEPRESIDENTE

         E-mail: juliovega@dymel.com.sv
         ING. OSVALDO A. CAMPOS

         GTE. DE VENTAS

         Empresa con 26 años en el mercado, contratistas trabajan por proyecto, dedicada al sector : electromecánico y de telecomunicaciones, instalan infraestructura eléctrica de alta tensión, plantas eléctricas. Su área de influencia es en toda Centroamérica. Se acercaron a nosotros para saber como funcionamos y tener alternativas a corto plazo ya que ellos trabajan por proyecto.

Pertenecen a la Corporación Gilbraltar, que es un grupo empresarial dedicado a diferentes áreas. Una de las áreas son precisamente la instalación de infraestructura de alta tensión y la otra es la distribución de equipos de alta tensión.

Algunas de sus obras son las plantas eléctricas del país, el hospital del seguro social mas grande del Salvador, cadenas de gasolineras. Esta muy claro que trabajan por proyecto  las necesidades nos las van a ir solicitando conforme se vayan dando los proyectos

Sus importaciones principalmente vienen de E.U., Canadá y Europa,  y generalmente trabajan con las mismas marcas y por el momento están buscando opciones en cuanto a proveedores.

En ocasiones trabajan mediante alianzas con otras compañías, subcontratación, etc. Algunas de las necesidades de esta empresa son:

Cable eléctrico de alta y baja tensión, luminarias, tableros eléctricos, paneles de control, cable telefónico, fibra óptica, transformadores, etc.

ACUERDOS:

1.- En su momento que los soliciten nos solicitarán información específica sobre productores.

         OASE SERVICIOS

         ING. OSVALDO CAMPOS

         E-mail: osvaldo.campos@dymel.cm.sv
         Negocio familiar dedicado a la papelería, 7 años en el mercado, negocio pequeño, 

ACUERDOS:

1.- Solicita información sobre producto de papelería que pueda distribuir, tales como : engargolado, pastas, etc.

REPORTE DEL DÍA 25 DE JUNIO DE 2001.

         DIPROMSA.

         RICARDO BECKER.

         GERENTE GENERAL.

          E-mail: rbdipromsa@hotmail.com
         Empresa dedicada a la distribución de productos para la construcción, 14 años en el mercado, el 70% de su actividad es la de representación de empresas productoras del extranjero y el  30% manejan sus inventarios en forma de distribución exclusiva.

Solicitan barras de acero, perfiles, láminas de aluminio, láminas en frío y caliente, escudo o sanitario económico, ellos manejan la marca Incesa Standard de Costa Rica y en general todo el hierro para la construcción.

Sugiere en caso de verse favorecido en la representación o distribución del producto que sea en forma exclusiva mencionan que es un mercado tan pequeño que sería contraproducente tener a varios distribuidores, otro comentario importante es que la industria importadora en su mayor parte acostumbran a manejar cartas de crédito.

Su interés es principalmente con Acerocentro y las industrias de láminas de aluminio que le pudiéramos conseguir.

Supuestamente el crédito de sus  proveedores es de 60 días, están dispuestos a entrar a la primera negociación ya sea de contado o carta de crédito. Buscan exclusividad y comentan que hay garantías para respaldar los créditos. Actualmente se proveen  de los países vecinos como Guatemala, El Salvador y algunos proveedores locales. No se les dejo catálogos

El equipo de ventas con el que cubren todo el país es de 6 vendedores.

ACUERDOS:

1.- Proponen dos maneras de trabajar :

a) Representación: el representante hace todo el seguimiento de la venta, servicio, cobro, etc. Y el productor envía el pedido al cliente final, me mencionan comisiones en promedio de 10% al 12%, quedando esto completamente negociable.

b) Distribuidor: el representante paga mediante carta de crédito o contado (cuando menos en la primera operación), el material adquirido, a precios de distribuidor autorizado y exclusivo.

         ACEYCO

         HERNAN AMADOR

         DEPARTAMENTO DE COMPRAS O MERCADEO

         E-mail: d.villas@aceyco.net
         Empresa dedicada a la distribución de luminarias, motobombas, equipo y artefactos eléctricos. Cuentan con 25 años en el mercado, manejan 5 tiendas de exhibición de aproximadamente 20 x 10 mts, aunque observe una variedad regular de luminarias, a mi juicio le hace falta mas variedad de ellas.

La persona indicada para compras es la Srta. Daisy de Villas (d.villas@aceyco.net) , la cual es asistente del Gte. General y a su vez Gte. de Compras, por el momento nos atendió el Sr. Hernán Amador el cual es asistente en el área de compras.

Sus importaciones vienen de E.U. y México, en un 30 y 70%, sus proveedores de E.U. (con algunos obtienen crédito de 30 días)

Ellos importan gran cantidad de productos de México, como : Construlita, General electric,  etc. Nos hacen entrega de un currículum de la empresa.

Solamente estarían interesados en los productos de Garden Light

ACUERDOS:

1.- Enviar catálogos del producto de Garden Light

2.- Comunicarnos con ellos de que lo hayan recibido y comentar sobre posibles muestras y posibilidades de hacer negocio.

         FABRICACIONES METÁLICAS MARADIAGA S. DE R.L. DE C.V.

         SR. MENOTTY MARADIAGA

         GERENTE GENERAL

         E-mail: jmaradiaga@unitec.du
         Fabricantes de carrocerías de aluminio y hierro, estructuras metálicas, tanques, bandas transportadoras, defensas, etc. Tienen 18 años en el mercado, a la vista se nota la gran cantidad de trabajo en cuanto a carrocerías de camiones en aluminio y hierro.

Fabrican ellos también la infraestructura de las gasolineras, en lo referente a los techos de las bombas.

Actualmente importan de empresas mexicanas y americanas, empresas como Nacobre y American Faster.

Tiene 60 empleados y sus compras son de 20 contenedores al año, su objetivo principal es conseguir lámina de aluminio con otros proveedores ya que en E.U. los han demorado hasta 2 meses, a mi juicio pienso que estarán importando por pequeñas cantidades y otra parte la compran en el mercado local.

No se les dejó ningún catálogo

ACUERDOS:

1.- Enviarles información de productores de láminas de aluminio

2.- Conseguirles información sobre silicones para sellar

3.- Información sobre productores de remache, ellos averiguarían si BAMSA se los puede proveer.

         FERRETERÍA SUMACO S. DE R.L.

         SUPLIDORA DE MATERIALES PARA LA CONSTRUCCIÓN

         DR. JEAN FRANCOIS BOADLA F.

         GERENTE GENERAL

         E-mail: sumaco@sigmanet.hn
         Empresa con 12 años en el mercado de materials de construcción, distribuidor de mayoreo , actualmente importan de Guatemala, México, El Salvador y E.U., el total de sus insumos, se califican como el distribuidor número 4 de San Pedro Sula. Se observo un intenso movimiento de camiones de carga, gran cantidad de empleados.

Sus principales clientes son los distribuidores de mayoreo y las grandes constructoras del país.

En este momento nos atendió su hijo Francois, nos hizo saber que la demanda de productos esta en su mejor momento por los lamentables hechos del huracán y los daños del terremoto en El Salvador.

No se les entregaron catálogos

ACUERDOS:

1.- Solicitan información de los siguientes materiales:

Alambra galvanizado calibre del 9 al 18

Alambre eléctrico THHM en todas las medidas y duplex

Alambre eléctrico de bajada de postes hacia el medidor de las casas y empresas

Tubería de acero

Hierro plano y angulares

Escusado sanitario tipo económico y su lavabo cuando menos 3 o 4 contenedores mensuales.

Escusados para letrina

Iniciaron un segundo negocio de tratamiento de textiles en el cual el giro de la empresa será la distribución de productos químicos. En este negocio llegamos a los siguientes acuerdos:

1.- Solicitan información de :


Sulfato de amonio


Peróxido de hidrógeno


Ácido sulfúrico


Sal pulverizada para alimentos

Quedando pendiente todo lo anterior el asunto de los sanitarios lo solicitan de forma inmediata de ser posible.

         DISTRIBUIDOR TAURO.

         SALVADOR ORIANA GARCÍA.

         GERENTE GENERAL

         TEL: (504) 991 5146.

         Empresa dedicada a la distribución de mayoreo de novedades, con 14 años en el mercado, sus productos están dirigidos a los distribuidores de mayoreo de productos para clases populares donde el cliente busca el precio mas bajo antes que la calidad.

El 45% de sus importaciones las hace de México,  el resto de las importaciones las hace de Guatemala, Panamá, Colombia y Costa Rica.

Maneja una administración familiar, sus compras y ventas las realiza el mismo con el resto de su familia, pasa largos periodos en el D.F., Aguascalientes, Chiconcoac, y algunos lugares mas de la Cd. de México. 

ACUERDOS:

1.-  Solicita de información sobre colchas muy baratas, acolchonadas, nos hace entrega de una muestra , el precio que esta dispuesto a pagar es de $ 7.25 USD, de tamaño matrimonial, dirigida a una población de un clima muy caliente como Honduras.

2.- Productos terminados como artículos para cocina como cucharas, tenedores, cuchillos

3.- Estufas pequeñas de gas, con dos quemadores y cuatro

4.- Vasos, tazas, platos todo lo relacionado a utensilios de cocina en vidrio

5.- El nos informará de una visita que hará a nuestro estado aproximadamente dentro de un mes para así prepararle un agenda de trabajo.

6.- Envió de todos los folletos de los productos anteriores

         AGENCIA ADUANERA. 

         MARCO TULIO GUTIERREZ S.A.

         LIC. RODOLFO ROMERO DERAS.

         E-mail: gutierrez@netsys.hn
         Empresa dedicada a todo tipo de trámite aduanero, con 22 años de presencia en el mercado con oficinas en:

Tegucigalpa

San Pedro Sula

Puerto Cortes

Miami Fl.

Se califican como la agencia aduanera no. 3 de Honduras, ofrecen sus servicios para todo tipo de importación y/o exportación.

La persona que nos atendió es el Lic. Gustavo Araujo, el cual funge como asesor del área de clasificación arancelaria y pago de impuestos.

Inclusive quedaron en entregarnos un cuadernillo de las fracciones arancelarias actuales ahora que esta vigente el tratado de libre comercio.

ACUERDOS:

1.- Promocionar y recomendar sus servicios en caso necesario

2.- Asesorar a COFOCE en el caso de consultas.

         SUPLIMAX, S.A. DE C.V.

         SR. ROBERTO ABUD.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: rabud@netsys.hn
         La empresa inicio operaciones hace 1 año ½ , pero anteriormente ya contaba con una empresa llamada La Bobina la cual está dedicada a la instalación eléctrica de las maquiladoras que se instalan en la zona libre de San Pedro Sula.

La empresa SUPLIMAX. es una empresa dedicada a la comercialización de productos  químicos para imprentas tales como: Tintas, arte grafico, pegamentos marca Henkel en estos productos es líder en Honduras ya que los periódicos del país son sus clientes, de igual manera es  distribuidor exclusivo de la marca Pilhips, candados y cerraduras.

En los productos químicos cuenta con 45 clientes y en los productos de ferretería cuenta con 200 ferreteros de todo el país.

La forma de comercialización es visitando a cada una de las ferreterías por medio de 2 camionetas y 2 camiones, de los cuales al igual que la bodega son de su propiedad.

También compra productos de PVC de la empresa Plásticos Rex de Colombia.

Esta muy interesado en la empresa Vilchis,  ya que cree que la empresa podría fabricar machetes (Modelo 905) de los cuales anteriormente compraba de Colombia pero la empresa desapareció, el considera que puede comprar aproximadamente de 9 a 10 contenedores mensuales, de la misma empresa también fue de su interés las palas.

Esta interesado en la empresa Manufacturas Eléctricas del Bajío ya que compra una cantidad muy interesante para la instalaciones eléctricas en las maquiladoras y para la venta a las ferreterías.

Con respecto a la empresa BAMSA investigara el mercado para ver cuanto potencial tiene el producto en el mercado Hondureño.

Mostró interés en la empresa Acero Centro de la cual solicito mayor información, así como el nombre del contacto en la empresa para iniciar negociaciones para la distribución exclusiva de los productos en Honduras.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara catálogos de las empresas que fueron de interés para SUPLIMAX.

COFOCE: Enviara información sobre la empresa Manufacturas Eléctricas del Bajío.

SUPLIMAX: Contactara a la empresa Acero Centro.

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO:

SUPLIMAX: Solicita mayor información sobre empresas que su giro sea ferretería.

COFOCE: Enviara información sobre las empresas que fabrican escobas en Guanajuato ya que son del interés para SULIMEX.

COFOCE: Investigara si cuenta con empresas que fabrican muebles para baño, grifos, válvulas pequeñas, abrasivos como lijas etc. en Guanajuato. 

          FEMOSA.

         SRA. MARIBEL CONTRERAS.

         JEFA DE COMPRAS.

         E-mail: famosa@sigmanet.hn
         Es una de las ferreterías mas importantes de Honduras, cuenta con 2 sucursales, es distribuidora exclusiva de las marcas ACE, HARDWARE entre otras.

Compra productos como:

Cerraduras --- Laminadora Mexicana.

Alambre, lamina de hierro, ángulo. --- TREFICA.

Machetes --- IMACASA.

Cuchillería --- TRAMONTICA.

 Cuenta con más de 20 años en el mercado y esta interesada en los productos de:

Cuchillería VILCHIS ------- Cuchillos, machetes y palas.

Fabrica de Iluminación ------- LB 24, LB 12, LB 48, 08, 0038, LC 07.

Garden Light ------- Cotizar y enviar catálogos, esta muy interesada.

BAMSA ------- Interesada en toda la línea, pero principalmente en los tornillos de neopreno.

Manufacturas Eléctricas del Bajío ------- Actualmente compra en Costa Rica pero cree que con el tratado de Libre Comercio México puede ser mas competitivo. Compran mucho producto con certificación THHN.

Requiere cotización CIF, puesto en Ciudad Hidalgo. 

ACUERDOS:

COFOCE: Envira un paquete con toda la información de las empresas de interés a FEMOSA.

OPORTUNIDADES DE NECOCIOS:

Localizar empresas dedicadas a fabricar productos de limpieza.

Localizar productos que se pueden comercializar en las ferreterías para proponerlo a la empresa FEMOSA.

         INVERCIONES FROSTY S. DE R.L.

         ING. SAMMY ABUFELE.

         DIRECTOR GENERAL.

         E-mail: frosty@sigmanet.hn
         Es una empresa dedicada a la comercialización de refrigeradores, ya que es distribuidor exclusivo de OJEDA, empresa Mexicana. De igual manera fabrica y distribuye maquinaria para hacer tortillas, principalmente para restaurantes.

Otro giro que la empresa tiene es la de fabricar helados y venderlos mediante sus propios centros de venta. 

Comenta que cuenta con un mercado estable que compra los productos que el vende, pero que no puede venderle a las empresas refresqueras, ya que la empresa  OJEDA no apoya en la negociación que debe tener con dichas empresas, porque los volúmenes de compra son muy significativos. Al igual que la diversidad de refrigeradores no es muy amplia como lo requiere el mercado, por ejemplo: no cuenta con refrigeradores de cuatro puertas, no cuenta con  refrigeradores con ventanas laterales etc.

Esta muy interesado en la empresa Refrigeraciones Nieto, y comenta que desde que se entero de que COFOCE iba a visitarlo ofreciendo los productos de la empresa Nieto envió una carta a la empresa para informar de su interés.

Es importante comentar que cuenta con 10 años de ser distribuidor de la empresa OJEDA y que ha viajado varias veces a México a visitar la planta de la empresa.

La empresa esta reconocida en el país como una empresa solvente y sería.

ACUERDOS:

COFOCE: Presentara la propuesta de la empresa FROSTY a Refrigeraciones Nieto, y confirmara que Nieto de una respuesta , positiva o negativa.

COFOCE: Buscara un proveedor de maquinaria para producir tortillas, principalmente pequeña ya que actualmente cuenta con un proveedor muy confiable de maquinaria grande  para producir tortillas.

FROSTY: Hará  un análisis de precios de la empresa Nieto y OJEDA.

COFOCE: Presentara a la empresa FROSTY propuestas de distribución  

         INDUSTRIAS POLO NORTE S. DE R.L. (INPONO)

         LEONEL ZALDIVAR.

         DUEÑO.

         TEL: (504) 550 7453, 550 7490.

         Es una empresa familiar muy bien organizada, denota que  poco a poco a llegado a ser una de las empresas lideres en la venta y fabricación de productos para cocinas industriales y accesorios.

Invierte una gran cantidad de dinero en publicidad de sus productos y las personas  identifican  a la empresa, como que vende productos de calidad y los tiempos de entrega e instalación son los establecidos.

Requiere productos relacionados con las cocinas industriales, laminas de  acero inoxidable, y cualquier otro utensilio innovador.

ACUERDOS:

COFOCE: Enviara muestras de los productos de Cuchillería VILCHIS.

INPONO: Participara en la Expo Ferretera en Guadalajara Jal.

COFOCE: Enviara información sobre las diferentes Expos relacionadas con su sector que se realizan en Guanajuato.

COFOCE: Buscara identificar productos que cuenten con ese estilo innovador que requiere la empresa INPONO.

         MUNDO DEL CLOUTCH.

         ALEJANDRO ORELLANA.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: mclutch@globalnet.hn
         DISTRIBUIDORA INDUSTRIAL.

         JOSÉ N. CANAHUATI.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: chepcana@2hn.com
REPORTE DEL DÍA 26 JUNIO DE 2001.

         AGENCIA GLOBAL S.A. DE C.V.

         FRANCISCO ASTURIAS.

         JEFE DE IMPORTACIONES.

         www.agglobal.com
         Empresa dedicada a la venta de refacciones para autos, bicicletas, ferretería, novedades para el hogar. 35 años en el mercado.

Importan actualmente de México 70% de sus productos el resto principalmente de E.U., Panamá, Taiwán, China, una sola sucursal, 130 empleados, con una sala de exhibición enorme de 15 x 60 mts, negocio muy bien presentado donde cada área esta separada perfectamente, se nota gran movimiento en las ventas por la cantidad de personas que observe entrando a este negocio.

Actualmente importan 11 contenedores mensuales, y algunas cargas consolidadas. No se les dejo folletos.

Actualmente trabaja con empresa mexicanas como : 

FAMA 





30 días de crédito

TRUPPER 





90 días de crédito

INDUSTRIAS TECNOLÓGICAS DE PINTURA 
30 

COFLEX





30

FANAL





60

INDUSTRIAL Y ALAMBRE


30

Me hace la aclaración que con éstas empresas trabaja en base a confianza y no manejan mas que lo comprobantes de recibo de la mercancía y al tiempo pactado envían una transferencia bancaria. Si es necesarios ofreció referencias con sus proveedores Mexicanos u otro país.

ACUERDOS:

1.- Están interesados en La Fábrica de Iluminación y solicitan que se comuniquen con ellos.

2.- Interesados en BAMSA y solicitan que se comuniquen con ellos.

3.- Quieren información sobre productores de sanitarios económicos

4.- Envio de folletos por medio de correo electrónico cuando menos

         FUTEMAS.

         FUNDICIONES TÉCNICAS MAQUINADO Y SOLDADURA.

         GUSTAVO LESMES SERRATO.

         GERENTE GENERAL.

         TEL: (504) 553 0988, 553 0475.

         Empresa con 24 años en el mercado, dedicada a la compostura de maquinaria pesada y  transportadores.

Realmente no hace importaciones importantes, lo hace pero de piezas muy especializadas donde realmente se enfocan a los fabricantes de la maquinaria.

         DANILOS.

         DANILO MARTINEZ.

         GERENTE GENERAL

         TEL: (504) 552 0656

         Empresa dedicada a la venta de artículos de piel, tiene 7 años en el mercado, con 3 sucursales: Centro comercial, Free duty aeropuerto, y en zona residencial.

Además fabrica carteras de piel a muy baja escala, negocio pequeño, que hace importaciones de la ciudad de México. No se les dejo catálogos.

En lo que estuvo muy interesado es en el funcionamiento COFOCE, posteriormente nos solicitaría mas información a detalle de cómo funcionamos.

ACUERDOS:

1.- Solicita información sobre zapato moderno italiano

2.- Baqueta

3.- Bolsas de ovelino donde menciona que ha tenido un éxito regular

         COALSA.

         COMPAÑÍA ALMACENADORA S.A.

         LIC. SALVADOR MARTINEZ.

         GERENTE DE MERCADEO.

         TEL: (504) 574 9043, 574 8888.

         Empresa dedicada al almacenamiento fiscal y arrendado, tiene licencia como recinto fiscal, para asuntos de importación y exportación.

Apoya en la logística de la empresas tanto exportadoras y principalmente importadoras, pertenece al Banco Antártida de Honduras, y se ofrece en combinación con el banco financiamiento a capital de trabajo con garantía prendaria para que los importadores puedan seguir trabajando.

Ofrece servicio de transportación con empresas de su recomendación.

ACUERDOS:

1.- Ofrecen apoyo a los importadores hondureños y exportadores mexicanos.

2.- Nos entregan sus curriculum y folletos por si hubiera interesados en sus servicios.

         CARINTER.

         CORMAR HONDURAS S.A.

         CARLOS QUEZADA.

         GERENTE DE VENTAS REGIÓN CENTROAMÉRICA.

         TEL:  (504) 559 0311, 559 0314.

         Empresa dedicada a la transporte de carga, tiene 26 años en el mercado, pertenecen a una red mundial de transporte Danza AEI de Hardwest.

Tienen oficinas y en el D.F., ofrecen servicios de transporte a las exportaciones de México a Centroamérica.

Su plusvalía supuestamente es el servicio, donde ellos tienen los permisos necesarios para no hacer maniobras de descarga y carga y cambio de camión en la frontera con lo que evitan mermas en las maniobras y transportan desde el productor hasta el cliente. Se dicen los únicos como fleteros directos.

Como referencia transportan a marcas como :


Sears


Sara Lee

Manejan mercancías consolidadas y  aun así supuestamente un bajo nivel de merma

ACURDOS:

1.- Promover sus servicios entre las empresas exportadores mexicanas a C.A.

2.- Nos entregaran información (folletos) y currículum para dar a los exportadores

         FUNDACIÓN NACIONAL PARA EL DESARROLLO DE HONDURAS.

         LIC. MIGUEL ANGEL FERNÁNDEZ.

         GERENTE DE ASESORÍAS Y PLANEACIÓN.

         E-mail: funadeh@hn2.com
         E-mail. mfernandez@funadeh.org
         ELECTROCONTROLES S. DE R.L.

         LUIS MANUEL ORELLANA.

         GERENTE GENERAL.

         E-mail: elco@mayanet.hn
         GENCIA ADUANAL LEDA MARTÍNEZ.

         GRACIELA DE MARTÍNEZ.

         GERENTE.

          E-mail: ledamarina@aduanett.net
         PALACIO DE LAS LAMPARAS.

         LIC. LORENA KATTAN.

         GERENTE.

         TEL: (504) 558 1262

         REPRESENTACIONES DE HONDURAS.

         PABLO RISHMAWI.

         DIRECTOR GENERAL.

         TEL: (504) 550 5151, 557 2076.

         CAHMEXCO.

         ING. SAMMY ABUFELE.

         PRESIDENTE.

         E-mail: cahmexco@globalnet.hn
         Junta de trabajo donde con la Cámara donde se tocaron los siguientes puntos:

1.- Bienvenida de delegación mexicana.

2.- A.Z. a) Que es COFOCE, como trabaja, estrategias trabajo.

3.- Plática sobre convenio de colaboración a mediano plazo.

4.- Visita de CAHMEXCO  a Guanajuato.

5.- Promoción de ofertas y demandas entre Honduras y México.

6.- Cómo puede apoyar COFOCE a CAHMEXCO.

7.- Pasos a seguir para trabajar con COFOCE.

8.- Solicitan reporte de ANPIC.

9.- Estudio de factibilidad de encauzar el intercambio comercial por el Puerto de Cortés.

*Desarrollar asuntos de la junta y sobre el negocio del presidente.

